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L'assurance vie islamique.

Introduction.

L’assurance vie islamique est une découverte pour un grand nombre de personnes (j’en faisais
partie jusqu’en juillet 2015). En effet, j’ai choisi ce sujet de mémoire pour son originalité et parce
qu’il a éveillé ma curiosité. De plus, je tiens a préciser que j'ai effectué mon choix avant les
attentats du 13 novembre 2015 a Paris et ceux du 22 mars 2016 a Bruxelles. Cependant, ces
derniers événements m’ont notamment permis de différencier de maniére encore plus évidente
ISLAMIQUE et ISLAMISTE. De nombreux amalgames se sont développés aprés ces évenements
tragiques mais j'espére que tout lecteur de ce mémoire prendra conscience de certaines valeurs
de la religion musulmane qui ne sont pas partagés par les islamistes. Dans ce mémoire, nous
pourrons observer certains impacts de ces amalgames sur le développement de I'assurance
islamique en Europe et notamment en Belgique, en France et au Luxembourg.

’assurance conventionnelle se veut indépendante de toutes croyances. Cependant, nous verrons
que le Coran décrit aussi les comportements justes a avoir concernant la morale, le droit civil, ...
C’est pour cette raison que les musulmans ne peuvent (sauf principe de nécessité : darura)
souscrire a une assurance conventionnelle. Il est cependant intéressant de remarquer que les
assurances islamiques peuvent étre contractées par quiconque souhaite une assurance éthique.
En effet, nous verrons notamment que I'argent est considéré comme un outil afin de faciliter les
échanges et I'évaluation des prix des choses réelles de la vie. De plus, les investissements doivent
porter sur un actif tangible et non sur un indice boursier par exemple.

Méme si dans un premier temps les assurances islamiques semblent étre une assurance
conventionnelle avec un vocabulaire différent et une certaine forme d’hypocrisie, il est nécessaire
d’avoir une connaissance approfondie des concepts afin de remarquer les différences qui
semblent alors essentielles. L’objectif de ce mémoire n’est pas d’effectuer un développement
mathématique d’un produit mais de présenter clairement les caractéristiques des assurances
islamiques tant au niveau de la structure des compagnies proposant des produits compatibles
avec la Charia qu’au niveau des produits ou des garanties en elle-méme.

La premiére partie aura pour objectif de présenter le contexte historique dans lequel s'est
développée I'assurance islamique ainsi que la notion de risque et de solidarité selon les croyances
islamiques. Ensuite, la deuxieme partie analysera la gouvernance des compagnies d’assurance
islamiques. Nous verrons que la structure de ces compagnies est semblable a celle des assurances
conventionnelles a quelques exceptions prés qui seront détaillées. Enfin, la derniére partie de ce
mémoire aura pour objectif d’analyser les produits Shariah compliant présents actuellement sur le
marché belge, frangais et luxembourgeois ainsi que I'éventuelle adaptation de I'assurance
conventionnelle, de la mutuelle ou des tontines afin qu’elles soient compatibles avec les
préceptes islamiques. Enfin, avant de conclure, nous présenterons les différentes garanties ainsi
que les différents risques ne pouvant étre couverts par ces assurances.



Partie 1 : Contexte historique.

L’objectif de la premiére partie de ce mémoire est de présenter le contexte historique dans lequel
Iassurance islamique est née et s’est développée au cours des siécles mais principalement depuis
la fin du 20° siécle avec l'interdiction formelle de I'assurance conventionnelle. [3][1] Dans un
premier temps, nous allons décrire les différentes sources du droit musulman afin de déterminer a
partir de quels écrits ou de quelles sources sont dérivés les principes de vie et principes
économiques musulmans. Ensuite, nous nous concentrerons sur le domaine de 'assurance avec
la notion de risque et de solidarité dans le droit musulman [2] dans le but de présenter les
fondements de I'assurance islamique pour ensuite présenter son apparition jusqu’a la fin du 20°
siecle. Les points 3 et 4 ont pour but d’exposer les différentes opinions sur I'assurance islamique
par les croyants ou les juristes musulmans. Enfin, avant de conclure cette premiére partie, nous
parcourrons le développement du takaful dans les différentes parties du monde comme le Golfe
persique, le reste du Moyen-Orient, I'Afrique et le reste du monde. [3]

1. Sources du droit musulman.

Afin de comprendre les pratiques de I'assurance islamique (vie ou non vie), il est important de
connaitre les sources a partir desquelles sont dérivées les réponses aux nouvelles questions. Le
droit musulman s’appuie sur quatre sources principales qui constituent la Charia (Loi divine,
chemin que doivent suivre les croyants) : le Coran, la sunna, I'ijma (consensus des savants) et le
raisonnement analogique (qiyas). [2] Il faut distinguer les sources primaires et les sources
secondaires. Les sources primaires sont composées du Coran et de la Sunna alors que les sources
secondaires, dites dérivées, sont fondées sur la raison humaine et principalement composées des
Fatwas (consultations juridiques données par une autorité religieuse a propos d’un cas douteux ou
d’une question nouvelle ; décision ou décret qui en résulte (définition du Larousse)).

1.1. Les sources primaires.

Il faut d’abord préciser que les sources primaires sont reconnues par toutes les écoles du droit
musulman.

e Le Coran reprend la parole de Dieu. Il est définitif et immuable. [1] Il comporte 114

chapitres (les sourates), soit 6236 versets dont 550 traitent de problémes juridiques.
Cependant, seulement une dizaine de versets sont liés a la finance ou a I'économie. De
maniére générale, le Coran établit les normes de conduite et encourage a un
comportement correct.
Le Coran ne décrit pas seulement les relations man-to-god ou Ibadat concernant la
liturgie et la priére ; mais aussi les relations man-to-man ou Mu’alamat concernant la
morale, le droit civil et le droit pénal. [45] C’est une des raisons pour lesquelles les non-
musulmans trouvent étrange le champ étendu d’application de la loi coranique. En
effet, la plupart des autres religions se concentrent essentiellement sur les relations
man-to-god. Il est important de comprendre que les Ibadat sont des régles strictement
religieuses et immuables alors que les mu’alamat sont des questions relatives aux
rapports économiques et sociaux qui évoluent avec le temps.



La Sunna est consignée dans les hadiths du prophéte Mahomet. D’aprés le glossaire de
I’Accounting and Auditing Organization for Islamic Financial Institution (AAOFI), un
hadith est « un terme signifiant littéralement « conversation » ou « récit » qui désigne
les actes et paroles du Prophéte qui furent d’abord transmis oralement par une chaine
ininterrompue de transmetteurs, puis rassemblés et consignés dans des recueils. Les
Hadiths sont une source de régles et d’enseignements pour le musulman, ils viennent
compléter et préciser le sens du message coranique. »

Selon Tarik Bengarai, porte parole du CIFIE, « dans la tradition islamique, les actes,
jugements et paroles du Prophéte, font aussi partie des sources primaires.
Conséquence pour les savants et jurisconsultes (Fagih) de I'lslam, le Coran et la Sunna
constituent ce qu’ils désignent généralement par le Texte (An-Nas), et sont de ce fait les
« sources » primaires du Figh (droit) Islamique». [1]

1.2. Les sources secondaires.

Les sources secondaires différent en fonction des écoles juridiques musulmanes. [3] En effet, bien que

le Coran soit définitif et immuable, la société évolue et de nouveaux besoins quotidiens imposent de

nouvelles régles de conduite. La Fatwa est un avis juridique émis par les jurisconsultes compétents en

droit musulman. Il ne faut cependant pas confondre un avis juridique, n’ayant pas de valeur

exécutoire avec un arrét juridique (Qada) ayant force exécutoire. [3] Parmi ces outils de jurisprudence,

nous pouvons citer les plus connus, c’est-a-dire le raisonnement par analogie, le consensus des savants

L'ljmaa (ou idjma) signifie le consensus unanime des docteurs de la Loi. Le réle de ce
consensus est d’approfondir et de développer l'interprétation légale des sources



principales lors d’une époque spécifique confrontée a un probleme donné. De plus,
cette source secondaire est fondée sur un Hadith célebre du prophéte disant « ma
communauté ne se mettra jamais d’accord sur une erreur ».

e Le Qiyas ou raisonnement par analogie permet de combiner le raisonnement humain et
les éléments du Coran. Le but est donc de prendre une injonction connue, de
I'appliquer a une nouvelle circonstance et de formuler une nouvelle injonction.
Cependant, cette source fut dans un premier temps rejetée a cause du verset divin :
« Nous n’avons rien négligé dans le Livre ».

e ['Hiyal ou l'exercice de la ruse est aussi tiré du Coran. |l s’agit d’artifices qui
contournent les textes de la Charia et que les croyants musulmans considerent comme
acceptables si I'acte est une conséquence d’une intention louable et qu’il ne concerne
pas un point fondamental du dogme.

Selon R. Charles, « Toute l'ceuvre des hiyal (ruses), ces expédients juridiques
parfaitement conformes a la lettre de la Charia, peut-étre définie (comme) I'emploi de
moyens légaux a des fins extralégales. Il s’agit de tourner les regles positives, sans
offenser Allah (....). C’est ainsi qu’en dépit de linterdiction coranique, I'institution du
prét a intérét a pu se réaliser couramment par deux ventes successives — fictives mais
irréprochables en la forme — intervenant réciproquement entre deux individus : le prix
stipulé par le premier vendeur, et qui n’a aucune mesure avec la valeur réelle de la
chose, représente le capital prété, la différence de celui-ci avec le prix stipulé pour la
rétrocession constituant I'intérét “camouflé” ».

Notons que dans cet extrait, le contrat dont il est question porte le nom de mourabaha
et sera défini ultérieurement.

2. Fondements de I’assurance dans le monde musulman.

La caractéristique principale de toute assurance, conventionnelle ou islamique, est la présence
d’un risque a assurer. Nous allons donc, dans un premier temps, analyser la couverture du risque
par I'assurance en Islam et définir le takaful. Etant donné la forte ressemblance entre le takaful et
les mutuelles occidentales, le deuxieme point aura pour objectif de montrer I'obligation de la
solidarité dans la religion musulmane notamment avec le versement obligatoire de la zakat. Enfin,
nous décrirons les fondements de I'assurance islamique jusqu’au début du 20° siécle. En effet,
selon certains auteurs, la premiére forme de mutuelle a été observée dans les tribus musulmanes
de I'ancien temps avec la tradition de la dyia. [9]

2.1. Prévention du risque.

Voici une définition du risque dans l"'univers de I'lslam :
« Aléa susceptible d’entraver la conduite des actions que le croyant méne, durant
sa vie terrestre dans le respect des obligations lui incombant en vertu des
impératifs de la Loi, en vue d’atteindre le but ultime assigné par celle-ci a tout
musulman. »

Certains musulmans étaient initialement contre toute forme d’assurance jugeant que c’était aller
a I'encontre des plans de Dieu (Tawakul). Cette pensée vient du fait que I'assurance en tant que



telle, n’existait pas au temps du prophéte. Cependant, de nos jours, la majorité des érudits
musulmans jugent que I'assurance en elle-méme n’est pas haram (mauvais) car aucune action
humaine ne pourra changer le désir d’Allah (méme si une personne est assurée). En effet, méme
si une personne a contracté une assurance déces, celle-ci n’influencera pas le moment de déces
choisi par Allah.

On retrouve d’ailleurs plusieurs hadiths autorisant et encourageant la prévoyance et I'entraide.
[2]

e Questionné un jour par quelqu’un qui lui avait demandé s’il devait attacher son
chameau ou s’en remettre 3 Dieu, le Prophéte lui fit cette réponse : « Attache ton
chameau et remets-toi a Dieu » (rapporté par at-Tirmidhi, n°2517). Ce hadith est donc
relatif & la gestion des risques qui est le but de I'assurance.

e «Celui qui s’endort avec une trace d’aliments sur sa main, qu’il ne blame personne
d’autre que lui-méme s’il lui arrive ensuite malheur » (a cause de piglre d’insectes)
(rapporté par Abl Dao(id)

e« Celui qui s’endort sur le toit d’'une maison sans barriére, il n’y a pas de responsabilité
par rapport a lui ». Autrement dit, en cas de chute, il en assumera les conséquences.
(rapporté par AbG Daodd, n° 5041).

Charbonnier, dans son ouvrage de 2011, Islam: Droit, Finance et Assurance, dresse un tableau des

différentes obligations des musulmans auxquelles il associe certains risques et une éventuelle
solution grace a I'assurance.

Obligations Risques Solutions d’assurance

Epargner pour accomplir le Se trouver constamment Assurance mixte. (il existe

pelerinage. impécunieux. désormais des épargnes
pelerinages)

Faire en sorte que son | Maladie, accident. Assistance voyage.

pelerinage se déroule de

fagon satisfaisante.

Etre inhumé en terre Déces, en territoire non Assurance obseques + assistance

musulmane et, de préférence, | musulman. rapatriement de la dépouille.

dans un pays musulman.

Financer I'’éducation de ses Déces du chef de famille. Rente éducation.

enfants.

Pourvoir aux besoins des Déces du donateur. Temporaire décés (bénéficiaires :

nécessiteux. orphelinat, fondation,...).

Payer ses dettes. Déces du débiteur. Temporaire décés (bénéficiaires :
créanciers).

Honorer ses engagements Incendie ou catastrophes Incendie, pertes d’exploitation,

envers ses salariés et ses naturelles détruisant bris de machines.

partenaires économiques. I’établissement.

Le terme takaful, désigné pour I'assurance islamique au sens collectif, vient du mot « kafala »
signifiant la garantie mutuelle. Le takaful repose donc sur le principe d’entraide ou « ta’awun »
présent dans plusieurs sourates du Coran comme précisé ci-dessus. L'assurance islamique takaful,




comme l'assurance conventionnelle se scinde en deux parties : les assurances de personnes et
assurances sur la vie sont appelées family takaful alors que les assurances de dommages sont
appelées general takaful.

2.2. Solidarité.

Un des cing piliers de I'lslam qui incombe a chaque musulman est la zakat, c’est-a-dire I'impot
social purificateur (les quatre autres piliers étant shahadah : il n’y a pas d’autre dieux a part Dieu
et Mohamet son messager ; salat : la priere 5 fois par jour ; Sawn : le ramadan ; Hajj : le pélerinage
a la Mecque au moins une fois dans sa vie). En effet, chaque musulman doit donner x% de ses
économies pour aider les pauvres et les nécessiteux. Elle est source de purification car elle
empéche 'ame de toute avarice et promeut le sens du partage. Dés lors, elle instaure la solidarité
du peuple musulman. De plus, bien que n’étant pas le but premier, la zakat favorise
I'investissement car ceux-ci sont exemptés d'impots. En effet, la zakat est considérée comme un
impo6t sur l'avoir et la propriété. Attention, I'assurance n’est pas considérée comme un
investissement. Dés lors, un pourcentage fixe de la prime est prélevé et versé au titre de la zakat
a des ceuvres caritatives par exemple.

2.3. Naissance de I'assurance jusqu’au début du 20¢ siécle.

A I'époque préislamique, c’est-a-dire avant le prophete Mahomet, lorsqu’un membre d’une tribu
tuait un membre d’une autre tribu, soit cette derniére se vengeait en déclarant une guerre, soit ils
appliquaient la coutume du diya. Elle trouve ses fondements dans I'organisation tribale et
I'absence de juridiction compétente pour rendre la justice. [1] Cette coutume consiste a payer
une indemnité aux héritiers de la victime. Dans un premier temps, les fonds étaient collectés
aprés le meurtre mais ensuite, un fond spécial fut créé dans lequel les membres de la
communauté versaient des dons. Cet argent était utilisé pour la diya mais aussi pour le paiement
des rangons lorsqu’un membre de la tribu était enlevé par un ennemi réclamant une contrepartie.
Cette étape, constitue la premiére forme réelle d’assurance sous la forme mutuelle.

Au temps du prophéte, de nombreux risques naturels étaient déja présents. |l était donc
nécessaire de se prémunir contre les aléas climatiques tels que les tempétes. Selon A. Rahman,
les négociants de la Mecque créére.nt un fonds mutuel afin de porter secours aux victimes de
catastrophes naturelles durant les expéditions dans d’autres pays. Le Prophéte, caravanier et
commergant, participa lui-méme a un tel fonds.

Au temps du second calife Omar I¥, la coutume de la diya fut étendue aux corporations de
métiers. Ainsi, on prélevait du salaire des soldats, au prix du sang de ceux qui mourraient au
combat, une contribution définie et égale pour chaque homme, prélevée périodiquement et
d’avance. [3]

A Varrivée des occidentaux a partir du 19° siécle, que ce soit en Afrique du nord ou au Moyen
Orient, de nouvelles assurances maritimes, vie et dommages se développent sur le marché et
imposent, au 20° siécle certaines mesures législatives. En Afrique du nord, les premiéres
compagnies d’assurances sur le marché sont d’origine francaise, que ce soit en Algérie (avec
I’'Union Incendie en 1895) ou en Tunisie (avec le Phénix Vie en 1874). Les nouvelles compagnies
qui virent ensuite le jour ont en quelque sorte copié le modeéle des sociétés déja existantes. En
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résumé, I'assurance se développa grace a l'influence des colonies occidentales : les entreprises
étant de nationalité étrangere ainsi que leur contrat et méme les textes de réglementation. Ces
sociétés n'appliquaient donc pas les préceptes de I'lslam. Bien qu’a cette époque les assurances
étaient essentiellement destinées a la population étrangere et que 'indifférence des musulmans
ne soulevait pas de difficultés, I'assurance Islamique est née de critiques contre |'assurance
conventionnelle.

3. Opposition a I'assurance conventionnelle.

De nombreux musulmans, que ce soit des juristes professionnels, des simples croyants ou des
oulémas (hommes ayant acquis le savoir fondamental dans la communauté, c’est-a-dire la
connaissance matérielle du Coran et des traditions prophétiques) contestent la légitimité de
I’assurance conventionnelle avec le droit islamique. Leur opposition vient essentiellement de cing
éléments contraires a la Charia présents dans I'assurance conventionnelle : le gharar ou aléa, le
maysir ou jeu de hasard,le Riba ou usure, les investissements Sharia-compliant et les partages des
pertes et profits. Ce sont les cing piliers de I'assurance islamique (Angle éco, france2,
21/01/2016).

3.1. Gharar - incertitude - aléa.

Le gharar devrait étre exclu de tout type de contrat selon les croyances musulmanes. [3][1]
Autrement dit, il ne devrait pas y avoir de doute par rapport aux conséquences du contrat (ce qui
pourrait se produire ou non ainsi que ce qui pourrait étre obtenu ou non). L'incertitude est
considérée comme la raison principale de I'interdiction des contrats d’assurance conventionnelle
contemporaine. Bien que le Coran ne mentionne pas la notion de gharar, les savants ont di faire
face a cette difficulté depuis 'aube de I'lslam et se base sur les versets se rapportant au maysir
(jeu) pour affirmer leur interdiction.

Selon Ismail (1997), le gharar est présent dans les contrats d’assurance a cause de l'incertitude
liée aux paiements, a I'existence du risque, la période de couverture,... Nous pouvons des lors
comprendre pourquoi l'assurance conventionnelle n’est pas en phase avec les croyances
islamiques. En effet, l'inversion du cycle de production de I'assurance conventionnelle implique
que lorsqu’un contrat d’assurance est conclu, la prime est fixée mais I'assureur ne sait pas
combien le contrat va lui couter donc I'assuré ne sait pas combien I'assureur va lui rembourser.
De plus, la base de l'assurance conventionnelle est, par définition, caractérisée par la non
connaissance du moment de I'occurrence du risque ainsi que sa gravité.

Afin d’éliminer lincertitude de tout contrat d’assurance, les primes sont remplacées par des
donations. Lorsqu’un assuré fait une donation a I'opérateur, cela signifie qu’aucun retour n’est
attendu. Il n’y a donc pas d’incertitude ou d’aléa car la donation a pour but d’indemniser les
personnes sinistrées ce qui sera le cas avec certitude.

3.2. Maysir - jeu de hasard- pari.

Le concept de maysir est étroitement lié au gharar. En effet, la définition méme de jeu de hasard
implique gqu’on ne connait pas l'issus de ce jeu (gharar). [3][1] Le maysir est bien présent dans
I'assurance conventionnelle. Comme précisé ci-dessus, un assuré paye un petit montant de prime
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dans I'espoir d’avoir un gain plus important. Le concept de maysir est abordé a plusieurs reprises
dans le Coran :
e Dans un premier verset de la cinquieme sourate, I'interdiction est absolue puisque cette
pratique est considérée comme une « abomination et ceuvre du Démon ».
Voici le verset suivant : « Le Diable ne veut que jeter parmi vous, a travers le jeu de
hasard, 'inimité et la haine, et vous détourner d’invoquer Allah et de la Salat ».
e Dans un deuxiéme verset, Dieu émet un jugement un peu plus nuancé admettant que
comme le vin, le jeu de hasard comporte un avantage et un inconvénient mais que « le
péché est plus grand que leur utilité » et que donc il vaut mieux éviter cette pratique.

Cette interdiction, empéchait déja a I'époque de vendre un esclave en fuite car cela impliquait une
part de jeu et on pouvait éventuellement étre dans I'incapacité d’honorer le contrat (il en va de
méme avec les poissons qui ne sont pas encore péchés,...).

3.3. Riba - usure - intérét.

Parmi les trois interdictions citées jusqu’a présent, le riba est, selon moi, celle la plus difficile a
expliquer et est capitale pour I'assurance. Le riba est désigné comme « tout avantage ou surplus
qui sera percu par I'un des cocontractants sans aucune contrepartie acceptable et légitime du
point de vue du droit musulman, dans le cadre d’un prét ou d’une vente a terme de monnaies ou
d’un troc déséquilibré des produits alimentaires de méme nature ». [3]

3.1.1. Causes de l'interdiction :

Premierement, selon I'lslam, I'argent n’est qu’un moyen pour définir la valeur d’un bien. Cest
donc un outil, dont le but est de faciliter les échanges économiques mais qui ne représente aucun
caractére productif. Si on instaure un taux d’intérét fixe et garanti, celui-ci est, par définition,
décorrélé de I'activité elle-méme ce qui contredit le principe que la création de richesse s’appuie
sur un actif réel et que I'argent lui-méme n’a pas de source de valeur.

Ensuite, selon A. Khouildi, « la richesse ne doit pas résulter d’un enrichissement sans cause, mais
doit étre le fruit d’une activité et d’un effort personnel ». Il faut donc insister sur I'idée de « cause
du gain » dans I'échange. Un investisseur musulman doit en continu se poser la question
suivante : ai-je gagné en « dévorant » la part des autres ou grace a ma propriété, a mon travail et
a mon effort intellectuel vertueux ? Ceci permet donc d’orienter I'échange commercial et financier
vers 'activité productive.

De plus, 'adoption d’un taux d’intérét fixe contribue a la discrimination et a I'injustice. En effet,
cela signifie que les personnes les plus défavorisées ne peuvent accéder au crédit.

3.1.2. Extraits des textes concernant le riba :

Ily a de nombreux versets du Coran traitant du riba. [2]
e Dans le verset 276 de la sourate 2, Dieu ordonne I'anéantissement des « profits de
I'usure » et en contrepartie, encourage la fructification de 'auméne.
e Dans le verset 39, il insiste sur le bénéfice tiré du versement de la zakat contrairement a
celui résultant de la pratique de l'usure. En effet, I'intérét usuraire ne sert qu’a
« accroitre les bien d’autrui mais ne les accroit pas auprés de Dieu ».
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Il y a aussi un hadith trés connu traitant du riba qui insiste sur I'égalité de I'échange entre les
parties : « Vendez or pour or, argent pour argent, grain pour grain, orge pour orge, dattes pour
dattes, sel pour sel, espéce pour espéce, quantité pour quantité, de la main a la main ; et s'ily a
différence de qualité, vendez comme il vous plaira, mais de la main-a la main ». Cependant, il faut
quand méme préciser que ce hadith s’interprete différemment selon deux des écoles sunnites.
D’'un coOté, les hanéfites affirment que si les biens se consument par l'usage et gu’ils sont
semblables, alors I'égalité absolue est requise mais si les biens ne sont pas de méme nature, alors
ce n‘est pas nécessaire. De I'autre cOté, les chaféites appliquent le texte a la lettre uniquement
pour l'or, I'argent et les matiéres comestibles.

3.1.3. Exception :

Une seule exception est acceptée pour le Riba : I'intérét lors de retard de paiement. Si I'intérét
n’était pas appliqué dans un tel cas, cela reviendrait a enlever toute motivation pour payer dans
les temps (méme si chaque musulman a le devoir d’exécuter le contrat signé, incluant aussi les
paiements dans les temps). La solution est donc de prévoir une amende en cas de retard du
paiement. Celle-ci doit étre entierement versée comme zakat afin de ne pas faire de profit et étre
conforme au Coran.

3.4. Les investissements Sharia-compliant.

Les assurances islamiques proposant des produits et des garanties compatibles avec la Charia
doivent investir dans des projets halals. En effet, il est interdit d’investir dans des entreprises dont
I'activité est contraire au dogme : les casinos ou maisons de jeux, les abattoirs dans lesquels les
animaux ne sont pas sacrifiés selon les rites, les vignobles ainsi que les établissements proposant
des boissons alcoolisés, les préteurs sur gage, les banques proposant des produits avec intérét, les
fabriques d’armements, la pornographie, ... Il faut cependant noter que certaines de ces
interdictions sont quelques fois autorisées a certaines conditions. En effet, certains projets de
développement immobilier a Londres sont financés en grande partie par des fonds islamiques
mais ces derniers comprennent parfois la construction d’hotels avec des bars proposant des
boissons alcoolisées. Comment faire pour qu’ils soient quand méme compatibles avec la Charia ?
L'angle éco (émission économique diffusée sur france2) du 21 janvier 2016 répond a cette
question : « Le profit qui vient de ce bar sera reversé a des ceuvres caritatives islamiques. »

3.4.1. Sukuk.

Les sukuk sont généralement considérées comme I'équivalent des obligations et des actions
conventionnelles. |l existe de nombreuses formes de sukuk. En effet, certaines sont
économiquement plus proches de titres de propriété, si leurs rendements sont trés variables dans
le temps et que leur niveau de risque est relativement plus élevé ; d’autres sont économiquement
plus proches de titres obligataires, si leurs rendements sont trés stables dans le temps et que leur
niveau de risque est relativement plus modéré. [15]

e Définition :
Les sukuk d’investissement sont définies rigoureusement par Tarik Bengarai comme des « titres de

méme valeur nominale représentant des parts indivises en pleine propriété de biens, de droit
d’usufruit, de services ou des actifs d’un projet déterminé ou d’une activité d’investissement privé
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licite au regard du droit musulman, et ce, aprés le recouvrement de la valeur des sukuk, la cléture
de la souscription et leur utilisation conformément a ce a quoi ils ont été émis ». [12]
Les différents sukuk proposés doivent respecter les regles suivantes :

Les fonds levés doivent étre utilisés a des fins d’activités non prohibées.
_ Les fonds doivent financer un actif tangible.
Les revenus des investisseurs sont exclusivement dérivés par les loyers de leasing.

(R

Les investisseurs, les porteurs du titre sukuk, ont le droit de propriété sur 'actif
(Vimprimante) et sur les cash-flows générés (loyers de leasing).
5. Tous les droits dans les transactions sont clairement définis et de facon transparente.

e Différence entre sukuk et obligation/action :

Les sukuk d’investissement se distinguent des actions et des obligations adossés a des préts qui
souffrent du riba. De plus, les sukuk sont adossés a des actifs tangibles et licites. Les
souscripteurs des sukuk n’ont pas de revenus fixes mais plutot liés a I'activité sous-jacente c’est-a-
dire qui fluctue a la hausse ou a la baisse. Les obligations ne sont pas concernées par les résultats
de I'émetteur alors que pour les sukuk, les souscripteurs pergoivent une part de profit mais
supportent également les pertes éventuelles (principe des 3P). La derniére différence est
'échéance des obligations qui est indépendante de la fin de I'activité ou du projet financé alors
que le terme des sukuk correspond généralement a la fin du projet qui est financé. [12]

Sukuk Obligation et action
Pas de taux d’intérét Présence de riba (taux d’intérét)
Actif tangible sous jacent Pas d’obligation d’actif tangible
Pas de revenu fixe (perte ou profit) | Revenu fixe
Echéance = fin de I'activité Echéance indépendant de la fin de
I'activité.

e Sukuk ljarah :

Il existe plusieurs types de sukuk. Etant donné que le but de ce mémoire n’est pas de détailler le
fonctionnement des sukuk en profondeur, nous allons nous borner au sukuk al ljarah (contrat de
leasing) qui est le plus répandu. Avec ce genre de sukuk, les souscripteurs de ce titre sont
copropriétaire de cette activité locative et, de ce fait, regoivent un rendement lié a cette activité
proportionnellement a leur souscription. [11]

Voici un schéma représentant le fonctionnement d’un sukuk al ljarah.
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Utilisateur 1
Société A 5.
SPV débiteur/ 2. Investisseurs/
acheteur Créanciers
Vendeur 6.

manufacturier

Légende :
1. SPV émet le titre de sukuk.
2. Lesinvestisseurs achetent le titre.
3. SPV utilise le cash pour acheter l'actif du vendeur.
4. SPV entre en contrat de leasing avec la société A.
5. Lasociété A verse des loyers périodiques de leasing au SPV.
6. Le SPV paye un coupon basé sur les loyers aux investisseurs.

e Développement des sukuk.

L’apparition des sukuk ne semble pas trés claire. Voici un graphique représentant le montant total
des sukuk délivrés depuis 2006. [11][12][1]

Sukuk { $ milliard) délivré par année.
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En 2014, 116.4 milliards de dollar américain ont été investis dans différents sukuk : 20% dans des
sukuk du pays du golf ; 33% dans des sukuk asiatiques. L'année 2014 marque un tournant sur le
marché des sukuk. En effet, certains pays occidentaux ou africains comme I’Angleterre (200
millions pounds), le Luxembourg, 'Afrique du sud et le Sénégal (100 milliards de francs) ont
proposés une ou plusieurs sukuk. Le Luxembourg a proposé un sukuk ijarah de 200 millions

15



d’euros lié a 3 batiments détenus par le grand duché du Luxembourg. Par ailleurs, le Luxembourg
stock exchange a mis en bourse un sukuk souverain d’un milliard de dollar américain provenant du
Pakistan dont I'actif sous jacent est la construction d’une autoroute entre Islamabad et Lahore.

3.5. Principe du Partage des Profits et des Pertes (les 4P ou principe des 3P).

La finance islamique est souvent désignée comme « participative » grace a ce principe. [1] |l
favorise le partenariat et un partage plus équitable du risque. Appliqué au domaine de
I'assurance, I'assuré verse sa contribution sur un compte géré par 'opérateur. lls partageront
ensuite le bénéficie en fonction de la performance de I'actif sous-jacent de I'investissement mais
ils partageront aussi toute perte a moins que celle-ci ne soit due a une négligence ou une faute
grave de l'opérateur. L'assuré n’est pas impacté directement par les pertes mais si les
contributions sont inférieurs au montant des sinistres, 'opérateur délivre un prét sans intérét qui
sera remboursé par les contributions futures des assurés. Les modalités de partage doivent étre
convenues a I'avance mais ne doivent pas spécialement étre équitables (cela reléve de la liberté
contractuelle).

4. Les partisans a I'assurance conventionnelle.

Bien que la plupart des croyants musulmans soient contre I'assurance conventionnelle, certains
musulmans sont résolument pour I'assurance conventionnelle et d’autres le sont en partie. Il faut
bien comprendre que toutes les personnes contre l'assurance conventionnelle émettent les
mémes arguments alors que ceux qui sont partisans de ce systeme ne le sont pas pour les mémes
raisons. Voici quelques arguments donnés par ces partisans [3]:

e Les opérations d’assurance, grace a la loi des grands nombres, perdent leur caractere
aléatoire.

De plus, les compagnies d’assurance utilisent la compensation. En effet, lorsqu’un
assuré a payé sa prime et ne subit pas de sinistre, celle-ci est utilisée pour payer le
sinistre d’un autre assuré. Ce procédé est donc proche de celui des mutuelles (moins
contestées par I'lslam).

-1l n’y a donc plus vraiment d’incertitude.

e Le cheik M.A. Zarka justifie I'impossibilité de quantifier de fagon précise le risque
couvert par la métaphore suivante : « La situation ressemble a celle de 'embauche d’un
gardien qui remplit une fonction connue et facilement évaluable, bien qu’on ne puisse
déterminer lutilité finale de son travail. Ce raisonnement déplace, de fagon
intéressante, le probléeme (..) d’'un contrat particulier et de la relation bilatérale
assureur-assuré, a l'assurance considérée dans son ensemble et sous son aspect
institutionnel ».

e Un autre argument consiste a dire que ce n’est pas parce qu’un certain type de contrat
n’est pas mentionné dans le Coran que celui-ci n’est pas licite. On pourrait d’ailleurs
affirmer que toute absence vaut validité surtout lorsque, comme précisé
précédemment, il faut faire face a un besoin nouveau.
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5. Apparition et développement de I'assurance islamique (takaful).

Il faut attendre la fin des années 1970 pour voir apparaitre les premiéres sociétés d’assurance
islamique. En effet, la premiére compagnie d’assurance Takaful fut créée en 1979 au Soudan
(sudanese Islamic Insurance Company) et se basait sur une modele coopératif. La méme année,
I’Arabic Islamic Insurance Company se développa a Dubai. Ensuite, il faut attendre 1983 pour voir
la troisieme compagnie d’assurance islamique au Bahrein. L’année 1985 marque un tournant
dans le monde de I'assurance islamique puisque cette année-1a, I'académie du figh interdit
I’assurance conventionnelle :

« Le conseil de 'Académie islamique du Figh, réuni en sa deuxiéme session, a
Jeddah (Royaume d’Arabie séoudite), du 10 au 16 RabiulThani 1406 H (22-28
décembre 1985) :

Ayant entendu les exposés présentés par les ulémas participant a la session sur
I'assurance et la réassurance ;

Ayant discuté les études présentées ;

Ayant examiné de maniére_approfondie la question sous ses divers aspects et

formes, ainsi que ses principes de base et ses objectifs ;

Ayant examiné les décisions adoptées par les académies de Figh et les institutions
scientifiques a ce sujet ;

Décide ce qui suit :

1. Que la formule de contrat d'assurance commerciale a versements fixés
utilisées par les compagnies d'assurance commerciale comporte un grand risque
(gharar) de nature a l'invalider. En conséquence, un tel contrat est prohibé du
point de vue de la Chari'a".

2. L'alternative a ce contrat est le contrat d'assurance mutuelle qui est conforme
aux principes régissant les transactions islamiques et est fondée sur le principe de
la charité de la coopération. Il en est de méme pour la réassurance établie sur la
base de I'assurance mutuelle.

3. D’inviter les pays islamiques a ceuvrer en vue de [I'établissement de
compagnies d’assurance et de réassurance mutuelle, afin de libérer I'économie
islamique de I'exploitation et de mettre fin a la violation du systéme que Dieu a
choisi pour cette Ummah.» [3]

Cette décision entraina un développement rapide des sociétés d’assurance charia-compatibles.
En 2004, le montant de contributions takaful mondial s’élevait a 1.3 milliards de dollars. De plus,
jusqu’en 2011, le taux de croissance moyen annuel était de 22% avant de se stabiliser a 14% (et un
niveau de contribution de 14 milliards). Nous allons maintenant faire un tour du développement
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du takaful dans différentes partie du monde : le Moyen-Orient, I'Afrique, I'Asie et enfin le reste du
monde.

5.1. Au moyen orient :

Plus de 55% des sieges des sociétés d’assurance islamique se situent au moyen orient. En 2007,
elles réalisaient 85% des émissions. L’activité s’est surtout développée en Iran et en Arabie
saoudite.

En Iran, apres la révolution islamique, les sociétés économiques principales ont été prises en main
par les autorités. De plus, les compagnies d’assurance occidentales étaient désormais gérées
selon les regles islamiques. En 2007, I'lran comptait une quinzaine de sociétés gérant plus de
3.500 millions $ US, équivalent a 55% du volume de primes du marché mondial. Ce pays du Golfe
connait le taux de croissance annuelle le plus élevé (22%).

L’Arabie saoudite est I'un des pays a avoir refusé I'assurance islamique pendant longtemps
proscrivant toute forme d’assurance. En 2003, I'Arabie saoudite promulgua une loi d’assurance
afin que les compagnies soient conformes aux dispositions de la Loi. En 2009, une quarantaine de
sociétés d’assurance s’était créé sur le territoire représentant 48% des contributions mondiales.

5.2. En Afrique :

En Afrique du nord, il n’y a peu ou pas de compagnies d’assurance islamique. En effet, en 2007, le
Maroc n’en revendique aucune et seulement un réassureur en Tunisie. Sur tout le continent
Africain, nous comptons une vingtaine de compagnies d’assurance Takaful seulement.

5.3. En Asie:

En Asie, la Malaisie et I'lndonésie sont les deux acteurs principaux du marché d’assurance Takaful.
En 1984, la premiére compagnie d’assurance islamique s’est créée en Malaisie. Apres quelques
réeglementations, cette activité s’est intensifiée faisant croitre le nombre de sociétés Takaful a
neuf a la fin de 'année 2008. Ce pays revendiquait 7% de part du marché mondial. De plus, la
croissance du marché takaful s’éléve a 10-20% alors que I’'assurance conventionnelle, la croissance
n’est que de 5%.

Depuis 1993, I'assurance islamique est autorisée sur le territoire indonésien. Mais en 2007, le
pays ne comptait que 2 opérateurs takaful. Cependant, la plupart des autres assureurs possedent
un guichet islamique dont nous parlerons dans la suite de ce mémoire. De plus, grace au grand
nombre de musulman, leur part de marché est évaluée a 2% en 2007.

5.4. Dans le reste du monde :

Dans le reste du monde, les sociétés takaful se sont développées d’une part dans les états
caractérisés par un communautarisme fort (comme I'Australie, le Royaume Uni) ou dans les
havres fiscaux (le Luxembourg et les Bahamas). [1] On peut aussi noter que la Russie, avec plus
de 20 millions de musulmans, a développé sa premiére assurance takaful en 2009.

5.5. Synthése :

En 2001, on pouvait recenser une cinquantaine d’entreprises d’assurance dont une trentaine dans
le monde arabe. En 2007, le nombre de société avait augmenté a 179. Parmi celles-ci, certaines
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étaient établies dans des pays non musulmans, notamment en Europe.

de mieux visualiser les chiffres énoncés ci-dessus (chiffres de 2007).

Voici deux tableaux afin

Régions Nombre de Chiffre d’affaire Primes 2007 Efficacité relative
sociétés 2007 (%) (chiffre d’affaire/
(US S millions) nombre)
Pays du Golfe 72 2.560 36 35.5
Reste du Moyen - 27 3.256 48 130.6
Orient
Afrique 26 246 3 95
Asie 47 885 12 18.9
Autres 7 Inconnu Inconnu Inconnu
(=>1%)
Total 179 7.219 100% -
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Régions Pays Volume des primes
Nom Nombre de sociétés Millions (US $ ) (%)
Algérie !
Afrique du Nord Egypte 4 16 $
Libye 1
Mauritanie 2
Gambie 1
Reste de I’Afrique Ghana 1l 230 5
Sénégal 1
Soudan 15
Bahamas 1
Amériques et Océanie Trinidad et Tobago 1 5 .
Australie 1
Bangladesh 6
Brunei 4
Indonésie 6
Asie Malaisie 9 885 12
Pakistan 5
Singapour 3
Sri Lanka 2
Thailande 4
Europe Luxembourg 2 £ €
Royaume Uni 1
Arabie Saoudite 38
Bahrein 9
Pays du Golfe Emirats arabes unis 9 2560 36
Koweit 13
Qatar 3
Iran 16
Liban 1
Oman 3
Reste du Moyen-Orient. Palestine 1 3527 48
Jordanie 3
Syrie 3
Turquie i
Yémen il
TOTAL 179 7219 100
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Nous pouvons remarquer le grand nombre de sociétés dans les pays du Golfe alors que le chiffre
d’affaire est plus important pour les pays du reste du Moyen-Orient.

Nous pouvons aussi analyser I'efficacité et la taille relative des différentes compagnies: la
présence de I'lran dans la catégorie « reste du Moyen-Orient » rehausse I'efficacité relative (triple
des autres catégories). '

Par ailleurs, dans le premier tableau, Charbonnier mentionne une société d’assurance islamique
luxembourgeoise mais ce guichet islamique a été fermé depuis.

6. Conclusion.

Grace a cette premiére partie, nous avons pu déterminer I'origine des différents préceptes
islamiques appliqués au domaine de I'assurance : le Coran, la Sunna et les sources secondaires.
Ces différentes sources nous ont permis de justifier la couverture du risque selon les croyances
islamiques.. En effet, dans un premier temps, toute forme d’assurance était proscrite pour ne pas
aller a I'encontre de la volonté d’Allah. La prévention est cependant conseillée et I"assurance en
elle-méme ne change pas la volonté d’Allah. Nous avons d’autre part exposé I'importance de la
solidarité entre les musulmans grace a la zakat (un des 5 piliers de I'lslam).

Nous avons découvert que la coutume de la diya était le fondement de I'assurance mutuelle a
I'époque préislamique. Jusqu’a la période de colonisation, I'assurance ne s’est pas développée. A
partir de larrivée des occidentaux, ces derniers ont développés dans les différents pays
notamment du Maghreb des compagnies proposant des produits conventionnels. Cependant,
bien que les contestations fussent minimes, I'opposition a l'assurance conventionnelle était
présente. Nous avons eu l'occasion de mentionner les 5 éléments présents dans l'assurance
conventionnelle et contraires aux préceptes islamiques.

- Le gharar ou incertitude quant aux conséquences du contrat. Cet élément peut étre
nuancé grace au concept de donation et plus de prime.

- Le maysir ou jeu de hasard, étroitement lié au concept précédent.

- Le riba ou usure par lequel il est interdit de recevoir une somme supérieure sans
contrepartie acceptable et légitime. Il faut une part de risque dans tout investissement.

- Les investissements hallals. 1l est donc interdit d’investir dans des activités contraires aux
croyances islamiques (pornographie, alcool, fabriques d’armements,...). Nous avons alors
définit les sukuk.

- Le principe de partage du profit et des pertes par lequel les assurés sont en droit de
récupérer tout profit mais ceux-ci doivent aussi subir les conséquences d’éventuelles
pertes.

Le takaful s’est réellement développé aprés 1985 (année de l'interdiction formelle de I'assurance
conventionnelle). Nous recensons en 2007 179 compagnies d’assurances islamiques dont la
plupart se situent dans les pays du Golfe (38 en Arabie saoudite) mais dont le volume des primes
est maximal dans le reste du Moyen-Orient.
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Maintenant que nous avons présenté le contexte historique, I'objectif est d’analyser la structure
des compagnies d’assurance offrant des produits compatibles avec la Charia afin d’observer si de
telles produits pourraient étre proposés en Europe et plus précisément dans le paysage belge,

francais et luxembourgeois.
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Partie 2 : Gouvernance.

L’objectif de cette deuxieme partie est de présenter I'organisation des compagnies takaful. Nous
allons dans un premier temps introduire les différents principes de base et regles pratiques de
I'assurance islamique. En effet, nous allons présenter le but des compagnies d’assurance takaful
qui est désintéressé du profit. [1] Les contrats doivent étre conclus dans le but de la piété et de la
foi. Ensuite, nous présenterons les cing modéles juridiques appliqués a I'assurance coopérative :
le modéle moudaraba pur [7][16], le modéle wakala [17], le modéle hybride [18], le modeéle waqf
[1] et la mourabaha [1]. Pour chacun des modéles, nous allons présenter graphiquement
I'application au general takaful et au family takaful. Troisiemement, nous analyserons les
caractéristiques spécifiques liées a la structure d’une compagnie proposant des produits
compatibles avec la Charia. On retrouve donc d’une part la structure de comptabilité en deux
fonds distincts, le premier dans lequel sont versées les contributions des assurés et le second
contenant I'avoir des actionnaires. D’autre part, chaque compagnie doit mettre en place ou faire
appel a un conseil religieux formé par d’éminents spécialistes de la religion musulmane et de ses
applications dans le domaine économique. Enfin, nous introduirons la réassurance islamique ou
retakaful.[38][35][3]

1. Principes de base et régles pratiques.

Le but principal des sociétés d’assurance islamique est d’offrir des « prestations d’assurance
couvrant toutes sortes de risques au moindre coit, en dédommageant rapidement et sans gain
ceux qui ont eu un sinistre ». Cette définition pourrait convenir aussi a l'assurance
conventionnelle.

Voici une liste de régles plus spécifiques a 'assurance takaful dont certaines peuvent convenir aux
mutuelles d’Europe [1]:

e L’assurance doit étre considérée comme une aide désintéressée contractée dans le but
de la piété et de la foi. Le contrat takaful n’est donc pas un contrat d’assurance
commerciale.

e Pas d’intérét dans les prestations octroyées.

e Utilisation de fonds conforme a la Charia : placements en actions ou en sukuk aupreés
des institutions financieres islamiques.

e Les primes doivent étre volontaires et sont considérées comme des dons afin
d’encourager la coopération entre les différents membres. Ceux-ci peuvent donc étre
traités sur un méme pied d’égalité.

e Dés le départ, les conditions de la souscription ainsi que la gestion des fonds doivent
étre décrites clairement.

e La participation aux résultats doit étre distribuée équitablement entre chaque membre
de I'association.

Les assurances compatibles avec la Charia sont proposées a tous. En effet, méme si ces produits
ont été créés pour satisfaire la volonté des musulmans, ce sont avant tout des placements
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éthiques qui peuvent intéresser tout le monde. Nous verrons par la suite la forte ressemblance
entre les mutuelles conventionnelles et les compagnies takaful. Le peu de compagnie proposant
des produits Shariah-compliant vient, selon un Shariah Scholars principalement de la non
connaissance du takaful par les musulmans et toute la population belge, luxembourgeoise et
francaise. En effet, aprés une petite étude statistique réalisée dans le cadre d’'un mémoire sur la
possibilité du développement du takaful en Belgique, voici les résultats obtenus sur un échantillon
de 36 personnes de croyance musulmane:

critére Choix de réponses résultats
sexe Homme 16 (44,44%)
Femme 20 (55,56%)
Moins de 18 ans 2 (5,56%)
Entre 18 et 24 ans 2 (5,56%)
Age Entre 25 et 29 ans 3 (8,33%)
Entre 30 et 39 ans 23 (63,89%)
Entre 40 et 49 ans 6 (16,67%)
Plus de 50 ans 0 (0%)
Avez-vous déja entendu du Oui 10 (27,78%)
takaful Non 26 (72,22%)
Oui si les conditions étaient identiques a | 20 (55,56%)
celles des assureurs conventionnelles
Oui si les prix étaient un peu plus élevés | 9 (25%)
Si le takaful était offert, seriez- | que ceux des assureurs conventionnels
vous intéressé ? Non 4 (11,11%)
Je ne sais pas 3 (8,33%)

Cette étude semble confirmer le constat exposé ci-dessus. De plus, la population musulmane
francaise s’éléve a environ 5 millions (il est impossible d’avoir des chiffres exacts car une loi
frangaise interdit le recensement d’une population en fonction de leur religion). Si la population
musulmane connaissait I'existence du takaful, nous pouvons considérer que l'offre aurait un
certain succes (sans compter les participants non croyants).

2. Modeles juridiques (assurance islamique coopérative).

Il faut distinguer I'assurance islamique sur base coopérative ou individuelle. Pour la branche
d’assurance individuelle (qui n’est rigoureusement pas du takaful), les contrats se présentent
principalement sous la forme de contrats similaires a la branche 23. Les contrats sur base
coopérative sont conceptuellement proches du fonctionnement des mutuelles. Nous pouvons
distinguer cing modeles juridiques : le modéle moudaraba pur, le modele wakala, le modéle
hybride, plus rarement le modéle waqf et la mourabaha notamment pour les acquisitions de
maisons. Ces modeéles difféerent essentiellement en fonction du mode de rémunération du
gestionnaire et du prélevement des codts. Il faut aussi différencier les frais liés a la souscription
(dédommagements des sinistres, contrats retakaful, gestion des contributions, ...) et les frais liés
aux investissements. Avant d’établir toutes ces différences, nous allons d’abord établir les
caractéristiques générales de tout modele takaful.
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2.1. Caractéristiques générales des modéles takaful. [4]

2.1.1. Vocabulaire

e Les Takaful Participants (TPs) sont les personnes souhaitant bénéficier d’'une couverture
takaful.

e Le Participants’ takaful fund (PTF) ou le Participant’s special account représente le fond
séparé couvrant les risques (separate risk fund) ou le fond de souscription (underwriting
pool).

e Le Takaful Operator (TQO) désigne le gestionnaire commercial de I'assurance. |l est en
charge de la gestion de la souscription et des investissements. Dans certains pays, il est
obligé de délivrer un prét sans intérét (Qard hassan) en cas déficit dans le PTF ce qui
impose un montant suffisant sur le fond des shareholders. Ce prét sera remboursé par les
futurs profits.

2.1.2 Généralités.

Les TPs payent des primes, appelées contributions, au PTF a partir duquel on verse ensuite les
compensations et sont déduis les frais opérationnels. Le montant des contributions ainsi que le
montant maximal des dédommagements des sinistres sont fixés dans le contrat initial.

La premiére différence entre I'assurance conventionnelle et I'assurance islamique est la suivante :
dans I'assurance conventionnelle, la prime payée est ensuite propriété de I'assureur alors que
dans I'assurance islamique, la contribution reste propriété de I'assuré méme une fois versée sur le
PTE: :

Les profits tirés de la souscription et de I'investissement sont normalement pergus par les assurés.
En effet, ils subissent le risque de pertes et de déficits (excepté en cas de faute du gestionnaire).

2.1.3. Eléments du family takaful

Pour les assurances islamiques sur la vie, il faut ajouter un autre fond (en plus du Participants’ risk
fund) : le participants’ investment fund (PIF) ou participant’s account. En effet, les contrats
d’assurance sur la vie, en plus du facteur de risque, a aussi une dimension d’épargne et
d’investissement qui demande d’étre traitée séparément.

2.2. Le modéle moudaraba pur. [7][16][3]][4]

Un préteur confie des fonds a un entrepreneur afin de lancer un projet et de laisser la gestion de
celui-ci a I'entrepreneur. Deés le départ de la collaboration, une convention doit signifier les
quotes-parts de la répartition du bénéfice. Dans le domaine de I'assurance, les assurés (rab-al-
mal) apportent des fonds grace aux donations (tabarru’). Celles-ci sont ensuite remises a
I'entrepreneur (moudarib) qui doit les investir, les faire fructifier et verser les investissements aux
victimes. L’entrepreneur ou opérateur est en charge de tous les investissements en retour
desquels il recoit une part du profit lié a la souscription et une part du profit lié a I'investissement.
Si les investissements donnent un return négatif, seul le préteur en supporte les conséquences.
Cependant, 'opérateur peut ne pas recevoir de salaire et peut étre obligé de faire bénéficier les
assurés d’un Qard hassan, c’est-a-dire un prét sans intérét qui sera remboursé par les assurés avec
les paiements des donations futures (peut-étre augmentées). Le modéle d’assurance moudaraba
dit pur (en opposition avec le modeéle hybride) est surtout utilisé pour les produits d’assurances de
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personnes pour lesquels les assurés recoivent tous les bénéfices sans déduction des frais de
gestions. Dans ce modele, le moudarib doit donc utiliser la part qu’il recoit des bénéfices pour
payer tous les frais.

2.2.1. Inconvénients du modéle moudaraba :

Pendant les premiéres années ou le modéle moudaraba est effectif, les réserves n’ont pas encore
pu étre créées ce qui implique que le gestionnaire, appelé Takaful Operator supporte beaucoup de
risques. En effet, étant donné que si le montant des sinistres est supérieur au montant des
contributions, un qard hassan doit étre délivré aux assurés cela pourrait effrayer les potentiels
gestionnaires. Dans certains cas, ils sont donc autorisés a prélever les différents frais de telle
sorte qu’il ne subisse aucune perte (au pire, ils n’auront rien). Ce modéle moudaraba modifié
semble toutefois moins compatible avec la Charia.

Le modele moudaraba est rarement autorisé pour les surplus de souscription parce que ce surplus
provient de I'excédent du fond des participants versé pour I'aide mutuelle. Ce surplus appartient
donc aux assurés et non au gestionnaire.

De plus, si le gestionnaire recoit une partie du surplus de souscription, sa rémunération augmente
en fonction de la taille du portefeuille. Le moudarib a donc tendance a maximiser le nombre de
clients ce qui n’est pas toujours dans I'intérét des assurés.

2.2.2. Applications du modeéle :

Le modéle moudaraba est surtout utilisé en Malaisie depuis 1985, 'année ou la premiére grande
compagnie de takaful a été créée. Nous pouvons donc assurer la viabilité du modeéle ainsi que sa
profitabilité (36% de profit redonné aux assurés).

2.2.3. Spécificités du familytakaful :

Pour le family takaful, nous avons deux fonds séparés: le participant’s account pour
I'épargne personnelle et le participant’s special account pour payer les sinistres ainsi que les frais.
Une partie importante des contributions est versée dans le participant’s account. Ensuite,
I'entiéreté des contributions est investie dans des investissements Charia-compatibles. Les profits
du participant’s account sont partagés entre les assurés et I'opérateur takaful. Ceux du
participant’s special account sont dans un premier temps utilisés pour payer les sinistres et les
frais. Si il reste ensuite un montant positif sur le compte, alors il est partagé entre les assurés et
'opérateur takaful aussi. Le surplus octroyé aux assurés est versé sur le participant’s account. [5]
Attention : si le solde du participant’s special account est négatif et pas celui du participant’s
account, on ne peut pas se servir de ce dernier pour apurer le déficit de I'autre.
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2.2.4. Schéma pour le general takaful (assurance dommage).

Assurés [ Participants Opérateur Takaful
A A A
1 2 1 1 2 3
v
Fongds Takaful:

Inwestissements dans des actifs islamigues.

Légende :
1. Contributions
2. Dédommagements des sinistres

1. Part du surplus global (souscription + investissement) aux assurés (uniquement en cas
de plus-value)

1. Prét sans intérét / Qard Hassan (uniquement en cas de déficit)

2. Part du surplus global (souscription + investissement) au gestionnaire (uniquement en
cas de plus-value)

‘3. Remboursement du prét sans intérét (uniquement en cas de plus-value)

2.2.5. Schéma pour le family takaful (assurance sur la vie).

Contributions des assurés

Participant’s account Participant’s special account

N v

Investissements Investissements

Déduction des|frais et sinistres

N

Assurés Shareholders Profit d'investissements

e

Assurés Shareholders
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2.3. Le modele wakala. [17]]3]][4]

Le modéle wakala est un modéle par lequel une personne en représente une autre en qualité
d’agent afin d’accomplir certains actes. L'agent ou wakil, dirige I'entreprise. Il réunit les
contributions des sociétaires et les gére moyennant un salaire fixe prélevé des fonds recus
(généralement 20 a 30% des donations ou un montant fixe absolu). Cette rémunération sert a
couvrir les frais de gestions, les différentes charges, les colts de distribution ainsi qu'une marge
sur les résultats. Les assurés quant a eux, souhaitent voir leurs donations fructifiées afin
d’indemniser les membres touchés par un sinistre. Les excédents techniques sont ristournés
uniquement aux assurés.

Il existe une variante du modeéle wakala : le modéle wakala avec frais de performance. En effet,
avec le modéle wakala, les agents recoivent un montant indépendant de la maniere dont ils
gerent le fond d’investissement. Grace a ce modéle modifié, le wakil a un intérét a bien gérer les
investissements car il recoit une partie du surplus. Remarquons que si la partie du salaire tirée de
la part du surplus d’investissement est trés grande comparée a la partie fixe, ce modéle se
rapproche trés fortement du modele moudaraba décrit ci-dessus. :

Notons que le gard hassan est aussi d’application dans ce modele.

2.3.1.Applications du modéle :

Le modéle wakala est utilisé en Arabie Saoudite, en Malaisie et est méme devenu obligatoire au
Bahrein. Ce modele gagne de plus en plus de popularité grace a la transparence des colits comme
les frais sont fixes.

2.3.2. Schéma pour le general takaful :

'

Assurés { Participants Opérateur Takaful
3 A
: 2 1 3 2 1
L 4 v
Fonds Takaful:

Investissements dans des actifs islamigues.

Légende :
1. Contributions
2. Dédommagements des sinistres
1. Surplus de souscriptions et d’investissements aux assurés (uniquement en cas de plus-
value)
3. Commission Wakala
2. Remboursement du prét sans intérét (uniquement en cas de plus-value)
1. Prét sans intérét / Qard Hassan (uniquement en cas de déficit)
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2.3.3. Schéma pour le family takaful.

Contributions des assurés w_:

Participant’s account

opérateur

0

Participant’s special account

l

Investissements

Déduction des frais et sinistres

Profitdinvestissomionts = | a st o Sl b e v o

2.4. Le modele hybride. [18][4][3]

Ce modele hybride est le plus utilisé pour les gestions de contrats takaful sur base coopérative. Ce
modeéle consiste a combiner le modéle wakala pour la souscription et le modéle moudaraba pour
les investissements. Les avantages des deux modeéles sont donc agrégés.

2.4.1. Applications du modéle :

Le modele hybride ou moudaraba-wakala est le modéle le plus utilisé dans le Moyen-Orient mais
est appliqué dans de nombreux pays du monde entier.

2.4.2. Schéma pour le general takaful :

Assurés / Participants Opérateur Takaful )

Fonds Takaful:
Investissements dans des actifs islamigues.
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Légende :
Contributions

Dédommagements des sinistres
Surplus de souscriptions (uniquement en cas de plus-value)
Part du surplus de I'investissement aux assurés (uniquement en cas de plus-value)

1.

2

ulz

2

3. Commission Wakala
3. Part du surplus de l'investissement au gestionnaire (uniquement en cas de plus-value)
4. Remboursement du prét sans intérét (uniqguement en cas de plus-value)

1.

Prét sans intérét / Qard Hassan (uniquement en cas de déficit)

2.4.3. Exemple numérique :

Voici les données :
- Montant des contributions : 100.000
- Partage PA et PSA : 70% - 30%
- Taux de partage moudaraba : 80 % (SH) — 20% (ASS)
- Commission wakala (montant absolu) :16.000

Contributions des assurés: 100.000

A 4
Participant’s account: 70.000 Participant’s special account Commission:
30.000 16.000

N
4

Investissements (10%) : 77.000
Investissements (10%): 3.000

/\ Déduction des|frais et sinistres:

Assurés (20%): Shareholders (80%) : : BHNK)
71.400 5.600
30.000 + 3.000— 15.000 - 16.000
=2.000
Assurés (20%): Shareholders (80%):
1600 400.

2.5. Comparaison des 3 modeles précédents.

Voici un tableau récapitulatif reprenant les caractéristiques principales des modéles
moudarabah, wakalah et hybride. ;
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Wakalah Moudarabah Hybride
L'opérateur recoit un salaire | L'opérateur recoit un salaire | L'opérateur regoit un salaire
fixe. correspondant a un | fixe pour la souscription et il

pourcentage du profit.

recoit le pourcentage du profit

pour la gestion de
'investissement.

Ce modeéle est utilisé en | Ce modéle est utilisé en family | Ce modele est utilisé en

general takaful et en familly | takaful essentiellement car le | general takaful et family
takaful. general takaful est | takaful.
principalement des contrats
d’un an auxquels sont associés
peu de profit.
L'opérateur agit en tant | L'opérateur agit en tant ---
qu’agent. gu’entrepreneur.

2.5. Le modele Waqf. [1][3]][4]

Les modeéles cités ci-dessus ne sont pas jugés Shariah-compliant par certains sharia board parce
qu’ils sont trop orientés sur le profit. C'est pour cette raison que le modéle waqf est apparu.

Le waqf est par définition une donation faite a perpétuité par un particulier a une ceuvre d’utilité
publique, pieuse ou charitable. Le modéle takaful basé sur le waqgf consiste a donner une
personnalité légale au fonds des participants. Toutes les contributions sont ainsi versées dans le
fond waqf. L'opérateur est responsable uniquement de la gestion de ce fond. Cependant, pour
que ce fond existe, I'opérateur ou les participants initiaux doivent fournir un capital minimum. Les
bénéfices de souscriptions ne sont pas redonnés aux assurés. En effet, c’était I'argument principal
pour affirmer que les modéles précédents ne sont pas Shariah-compliant puisqu’alors les
contributions ne peuvent plus étre qualifiées de pures donations. L’opérateur regoit uniquement
un salaire fixe. Tous les bénéfices d’investissements sont réinvestis dans le fonds.

2.6. Le modéle mourabaha. [1]

La mourabaha est un modele qui ressemble a un crédit-bail occidental. Le commergant achete
des marchandises ou un immeuble pour un client et lui revend ensuite moyennant un bénéfice
convenu dés

le départ. Le client peut en prendre directement possession mais il ne sera

propriétaire qu’apres le paiement intégral du montant de I'achat ainsi que des frais.
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e Paiement 3 la
Transfert de la propriété de . Exprimer un besoin
e banque a terme :
I'actif. de financement.
{ X+ marge).
3 5. 1
Vendeur:
. ; Acheteur:
Fournisseur du client .
Banque ou assurance. Client de la banque
de la banque ou '
O ou assurance.
2 4,
Transfert de la propriété de
Paiement au comptant (X). I'actif et signature du contrat

mourabaha.

3. Structure des compagnies proposant des produits Shariah-
compliant.

La structure des compagnies proposant uniquement des produits compatibles avec la Charia est
en grande partie similaire a celle des sociétés d’assurance conventionnelle. [3] Cependant, deux
différences importantes sont observées : la structure en deux fonds ainsi que I'existence d’un
conseil religieux.

Sur le marché, nous retrouvons principalement des guichets islamiques, c’est-a-dire des
départements spécifiques créés au sein d’une société d’assurance conventionnelle. [1]

3.1. La structure en deux fonds :

Comme indiqué ci-dessus, |la gestion est séparée en deux fonds distincts: le fonds dit « Takaful »
dans lequel est versé les contributions des participants et le fonds d’investissement destiné a faire
fructifier 'apport des sociétaires. Il ne peut pas y avoir de transfert d’un fond a l'autre. Il est
nécessaire de mentionner que chacun de ces deux fonds doit étre investi dans des projets halals.
Cette obligation est stipulée dans la norme 26 de I’AOOIFI (Accounting and Auditing Organization
for Islamic Financial Institutions) : « Les comptes de la société en charge de la gestion doivent étre
séparés des comptes du fonds d’assurance ».

3.1.1. Le fonds takaful ou le fonds des participants :

Comme pour les mutuelles, ce fonds appartient toujours aux assurés qui versent dans celui-ci
leurs contributions. Méme si I’entiéreté du montant versé par 'assuré est percue par ce fonds, ce
dernier est séparé en plusieurs sous-fonds ou comptes différents afin de répartir 'argent en

fonction de leur objet [3] :
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- Le compte technique sert a payer les indemnités ou les capitaux prévus au terme du
contrat d’assurance. Ce compte est aussi utilisé pour les traités de réassurance.

- Le compte zakat permet de verser I'impot islamique auquel tout croyant est astreint.
(attention : Les investissements sont exemptés de la zakat, ce qui n’est pas le cas des
contrats d’assurance.)

- Un compte de placement (en actions, sukuk, immeubles).

- Un compte spécial de sécurité (Special security fund — SSF) afin de se prémunir contre le
risque d’insolvabilité de I'opérateur takaful.

- Un compte d’excédent destiné a recueillir le surplus final. En effet, lorsque toutes les
indemnités ont été payées ainsi que les différents frais, I'éventuel excédent est réparti
entre les assurés (et, selon le modele, I'opérateur takaful).

3.1.2. Le fonds d’investissement.

Ce fonds est composé des dépodts des sociétaires et ne peut étre utilisé pour indemniser
d’éventuelles victimes. Ce fond d’investissement est toutefois utilisé pour payer les sinistres en
cas de déficit du fonds Takaful auquel cas un prét sans intérét déduit de ce fonds doit étre délivré.
Ce fonds sert essentiellement a payer les frais salariaux et administratifs. Les excédents ne sont
distribués qu’entre les sociétaires.

3.1.3. Application aux produits de VitisLife et SwissLife.

Vitis Life est un assureur luxembourgeois. Or, au Luxembourg, le cantonnement des actifs est
obligatoire selon la loi. Cette premiére caractéristique de séparation des fonds est donc
respectée. Cela permet notamment de mettre a I'abri les assurés en cas de faillites de Vitis Life :
les créanciers n’auront pas accés au compte des assurés.

Swiss Life est un assureur frangais. La loi francaise ne rend pas obligatoire le cantonnement des
actifs. Swiss Life ne pratique donc pas la séparation des fonds. Cependant, le sharia board CIFIE a
autorisé la mise en vente de ce produit et a confirmé sa compatibilité avec les préceptes
islamiques. En effet, les fonds d’investissements sur lesquels ont été versés les contributions sont
indépendants des comptes de la compagnie d’assurance Swiss Life.

3.2. Le conseil religieux.

Selon la norme 26 de I’AOOIFI, « I'assurance Takaful est basée sur les principes et les fondements
du droit musulman, ces derniers doivent étre mentionnés dans les statuts de la société et dans les
contrats, pour ce faire le conseil de conformité dont les avis juridiques ont force obligatoire, ainsi
gu’un comité d’audit interne chargé de contréler la conformité de I'activité de la société doivent
étre mis en place. » ‘

D’apres Valentine Baudouin et Kader Merbouh (2015), « L’ensemble des opérations liées a la
commercialisation de ces produits doit étre certifié par une entité indépendante dont I'expertise
en matiére de droit musulman appliquée a la banque ou a l'assurance est reconnue, plus
communément appelé « Comité de Jurisconsultes Spécialisé en droit Musulman ».

3.2.1. Dispositions pratiques :

Il'y a trois sortes de Sharia board :
- Le sharia board central qui dépend des autorités publiques.
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- Le sharia board interne, généralement présent dans les compagnies ne proposant que
des produits compatibles avec les préceptes de I'lslam.

- Le sharia board externe et indépendant consulté par les guichets islamiques afin de leur
permettre de ne pas mettre en place un tel comité pour une activité considérée comme marginale
par la compagnie. Les compagnies Swiss Life et Vitis Life font toutes les deux appels a CIFIE qui est
un comité indépendant composé de Shariah Scholars.

La présence d’un conseil religieux est donc obligatoire mais les dispositions pratiques ne sont pas
toujours uniformes. En effet, certaines réglementations imposent 3 personnes au minimum alors
que d’autres se contentent d’un seul spécialiste; I'organisme doit dans certains pays étre
indépendant et dans d’autres, le Sharia Board doit étre interne a la compagnie. Les certificateurs
sont considérés comme les meilleurs connaisseurs de la religion coranique et de ses applications,
connus et reconnus par tous les musulmans. lls doivent avoir des connaissances dans le domaine
de la jurisprudence appliquée aux transactions financieres. Concrétement, leur réle est de vérifier
la conformité des produits proposés ainsi que la gestion des investissements réalisés avec les
donations percues. Les décisions émises par un conseil religieux dépendent de I'école juridique
musulmane de laquelle sont issus les spécialistes. Les fatwas d’un certain sharia Board peuvent
donc ne pas étre acceptées par un autre conseil religieux.

3.2.2. Remarques :

- Un des facteurs responsables de la faible croissance des compagnies proposant des
produits d’assurance islamique est le nombre réduit de spécialistes du droit musulman et de la
finance islamique. En effet, les membres des conseils religieux cumulent souvent les postes.
Nienhaus a donc proposé d’obliger chaque conseil religieux d’inclure au moins un jeune spécialiste
pour faciliter la succession et augmenter le nombre de scholars expérimentés.

- Le conseil religieux ne s’occupe pas de la réassurance pour deux raisons distinctes : A
cause du peu de compagnies de réassurance islamique, certains assureurs takaful sont obligés de
se réassurer auprés d’assureurs conventionnelles n’acceptant pas le contréle d’un conseil
religieux ; si la compagnie obtient un contrat avec un réassureur respectant les préceptes
islamiques, c’est le sharia board de ce dernier qui sera responsable de vérifier la conformité avec
la Charia.

3.3. Les guichets islamiques (takaful windows).

L'existence des guichets islamiques au sein d’'une compagnie d’assurance conventionnelle souleve
certains débats. |Ils sont soumis a certaines contraintes mais apportent des avantages non
négligeables a la compagnie.

3.3.1. Contraintes du quichet islamigue.

Dans certains pays tels que la Malaisie ou le Pakistan, il faut étre en tout point conforme avec la
Loi donc I'établissement dé guichets islamiques ne sont pas toujours possible. Si toutefois les
guichets sont autorisés, il est nécessaire de préter attention a certains points :

- Il faut créer une comptabilité distincte du reste de I'entreprise. Cette partie de la

comptabilité doit étre orientée autour de deux fonds comme précisé ci-dessus.

- Les excédents doivent étre versés aux assurés comme demandé selon la Loi.
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- Il faut essayer de faire appel a du retakaful ce qui est compliqué.
- 1l faut mettre en place un conseil religieux.

Etant donné que le niveau des contributions sera faible au départ et qu’il faudra attendre
plusieurs années avant que I'activité soit efficace, les dirigeants de la compagnie doivent étudier la
faisabilité du projet avant de prendre la décision. Ce processus coute de I'argent.

3.3.2. Avantages du guichet islamique.

Le guichet islamique permet de satisfaire les clients existants, génés par certaines pratiques de
nature haram et d’attirer une nouvelle clientéle musulmane ou non. De plus, cela permet a la
compagnie de tester un marché sans avoir a supporter tous les colts de lancement d’une nouvelle
société uniquement dédiée au takaful. Si nous regardons I'exemple de I'Indonésie, plus de 20
compagnies occidentales ont créé un guichet islamique et concurrencent désormais les 2

compagnies offrant uniquement du takaful.

Voici un extrait d’'un échange de mail avec un employé au sein de Swiss Life chargé de la gestion
des produits compatibles avec la Charia.

Question : « Je me demandais si ¢ca ne posait pas probléeme aux assurés musulmans d’étre clients
chez vous étant donné que Swiss Life propose aussi d’autres produits qui ne sont pas conformes a
la Charia. En effet, a la page 18 du contrat « Salam épargne et placement », il est inscrit : Est
également exclu l'investissement dans des sociétés qui exercent de fagons secondaire mais
significative des activités prohibées par les préceptes de I'lslam et dont la part de revenus générée
par lesdites activités excéede 5% de leur revenu total. Il me semble alors qu’étre client dans une
compagnie qui ne propose pas que des produits halals est contradictoire. »

Réponse : « L’argent des clients musulmans souscrivant ce produit n’est pas investi chez
I'assureur, mais placé en représentation des engagements en Unités de Compte du contrat, dans
la (ou les) SICAV qui respectent les principes de la finance islamique. Ils sont donc certains d’avoir
un investissement 100% charia compatible. Les puristes pourraient prétendre que Swiss Life
gagnera de I'argent sur ces contrats. C’est évidemment le cas, mais dans le cadre d’une activité
réelle (la gestion des contrats d’assurance) parfaitement compatible avec ces principes. »

Cette réflexion est possible car le produit proposé est individuel. Dans le cadre d’une
mutualisation des risques, il est alors nécessaire de séparer les différents comptes.

3.3.4. Le scandale de la banque populaire Bred :

Les clients des produits compatibles avec la Charia sont en général satisfaits de la création de
guichet islamique. Cependant, l'inverse n’est pas toujours le cas. En effet, la banque Bred
(Banque populaire) a accordé le premier prét en France en respect des principes de la Loi
islamique. Ce prét a été octroyé a un sportif de haut niveau pour I'achat d’'une maison en région
parisienne. Comme nous I'avons déja précisé ci-dessus, le riba ou taux d’intérét est prohibé.
Toutefois, les musulmans peuvent faire du commerce. La banque Bred a donc mis en place un
systeme mourabaha dont le fonctionnement est le suivant : I'établissement de crédit, c’est-a-dire
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la banque achéte dans un premier temps la maison qu’il revend ensuit au client moyennant une
marge bénéficiaire convenue entre les deux parties a la conclusion du contrat. Ce premier prét
islamique en France a suscité de vives critiques de la part des autres clients de la banque Bred,
certains menacant méme de retirer leur argent de leur compte. Voici un témoignage d’une
ancienne cliente de la banque Bred, ayant quitté celle-ci a cause du prét islamique :
« Je vois notre démocratie républicaine — et celles des autres pays européens —
lentement grignotée par les revendications de la communauté musulmane, la
derniére manifestation en date étant cette irruption de la finance islamique dans
nos vies. C'est pour réagir a cela et marquer ma désapprobation que j'ai
demandé la fermeture de mes comptes. »
De plus, comme reporté par “I'express” en janvier 2010, certaines associations (dont résistance
républicaine) considérent que la finance islamique menacerait la laicité :
« Avec de telles pratiques, on est en train de changer les régles du jeu
démocratique et républicain, [...] c’est totalement contraire aux principes de
laicité. La finance islamique est réservée aux musulmans, c’est une

discrimination religieuse. »

Notons que la finance et I'assurance islamique, comme précisé ci-dessus, ne sont pas réservées
aux musulmans. En effet, presque 50% des participants au takaful ne sont pas des croyants
musulmans mais des personnes souhaitant placer leur argent dans des investissements éthiques.
De plus, certaines assurances conventionnelles refusent d’assurer des mosquées frangaises pour
cause d’idéologie contraire mais acceptent d’assurer des Eglises, des Synagogues ou des Temples.
C’est une des raisons pour laquelle certains Shariah Scholars projettent de mettre en place un
general takaful avec comme couverture les mosquées de France.

Notons qu’apres ce scandale, la banque Bred a retiré son prét islamique du marché en assurant
que ce n’était qu’une offre ponctuelle. Aprés un entretien avec un Shariah Scholars, cette
situation n’a fait qu’empirer a cause des récents attentats a Paris et Bruxelles qui ont entrainés
des amalgames.

4. Retakaful.

L’équivalent islamique de la réassurance conventionnelle porte le nom de retakaful. [38][35][3]
Rappelons que « la réassurance est I'opération par laquelle, une société d’assurance directe, dite
cédante, se fait promettre par un réassureur, dit cessionnaire, la prise en charge d’une partie des
conséquences des risques qu’elle détient en portefeuille, moyennant le transfert d’une partie des
primes afférentes a ces risques.» Le réassureur est donc I'assureur de I'assureur.

4.1. Concepts de base de la réassurance.

Les concepts que nous allons définir peuvent étre appliqués a la réassurance conventionnelle ainsi

0

qu’au retakaful.
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4.1.1. Réassurance proportionnelle et non proportionnelle.

La notion de réassurance proportionnelle est liée a la maniére dont sont réparties la charge de
sinistres et les primes entre la cédante et le réassureur. Si le réassureur supporte une charge de
sinistres calculée proportionnellement au montant des primes regues nous parlons alors de
réassurance proportionnelle. Si la part du sinistre prise en charge par le réassureur n’est pas
définie en fonction du montant des primes, nous parlons de réassurance non proportionnelle.
Parmi ces dernieres, il y a la réassurance excess of loss (en excédant de plein) et la réassurance
stop loss (en excédant de perte).

4.1.2. Commission et participations bénéficiaires.

Etant donné que les assureurs sont considérés par les réassureurs comme apporteurs d’affaire, il
est normal que ce dernier verse une commission sous la forme d’un pourcentage des primes
cédées.

D’autre part, afin d’inciter les assureurs a contracter essentiellement des bons risques, le
réassureur inclut une clause de partage des bénéfices.

4.2. Pratiques du retakaful.

Premierement, il y a un débat sur la compatibilité avec la Charia des contrats de réassurance non
proportionnelle. Une partie de la doctrine exclut la réassurance non proportionnelle parce que ce
type de contrat ne définit pas clairement les obligations de chaque partie dés le départ.
Cependant, ce type de réassurance est quelque fois accepté pour les assurances de responsabilité
civile grace au principe de nécessité (darura). En effet, nous savons qu’avec ce type d’assurance,
les montants des sinistres peuvent étre trés important et engendrer des problémes de solvabilité.

Ensuite, les modeles de réassurance utilisés sont identiques & ceux de Iassurance takaful :
moudaraba, wakala et waqgf. Voici un graphique, paru en 2011 dans I'ouvrage de Charbonnier :

Contributions ; Indemnités ou part des |
bénéf i
| Indemnitésou part |
pi
Contributions
Honoraires (wakala) ou part Honoraires (wakala) oupart |
des bénéfices (moudaraba) |, des bénéfices (moudaraba) |,

Dividendes |~ Sociétaires ﬂ
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4.3. Marché du Retakaful.

Comme pour les compagnies takaful, il existe d’'une part des opérateurs réalisant uniquement de
la réassurance vie islamique et d’autre part des réassureurs conventionnels ayant une fenétre
islamique. Cependant, le nombre de réassureurs proposant des produits compatibles avec la
Charia reste faible ce qui implique que certaines compagnies d’assurance font appel a des
réassureurs conventionnels grace a nouveau au principe de nécessité (darura).

Actuellement, il y a environs 25 opérateurs proposant uniquement du retakaful et 6 compagnies
ayant un guichet de réassurance islamique dans le monde. Voici les acteurs les plus importants :

- Best ré a été créé en 1985 a Tunis.

- Takaful ré a été créé en 2005 a Dubai.

- Hannover ré takaful a été créé en 2006 et s’est développé principalement au Bahrein.

- Scor Global est un réassureur frangais ayant recu en 2007 un agrément pour la réassurance
non vie de Malaisie et en 2010 un agrément pour la réassurance vie.

- Allianz SE a regu en 2008 un agrément des autorités de Dubai.

4.4. Réassurance conventionnelle vs Retakaful.

Voici un tableau décrivant les différences principales entre la réassurance conventionnelle et la
réassurance islamique. (Charbonnier, 2011)

Criteres de différence Réassurance Retakaful
conventionnelle
Nature Transfert de risques Partage de risques
Possibilité de réalisation de Oui Oui, sous réserve de
bénéfices répartition
Partage des bénéfices financiers Non Oui
Sort des bénéfices techniques Partage facultatif Obligation d’en reverser la
plus grande partie
(moudaraba)

Existence de deux comptes Non Oui
distincts
Conseil religieux Non Oui
Caractere halal des placements Non Oui

La plupart des différences sont semblables a celles entre l'assurance conventionnelle et
I'assurance islamique. En effet, on ne parle pas de prime de réassurance mais de donation. Cela
implique que, comme l'assureur islamique, I'opérateur de réassurance agit uniquement comme le
gestionnaire du fonds constitué par les donations des assureurs.

5. Conclusion.

Grace a cette deuxiéme partie, nous avons pu se familiariser avec la structure des compagnies
offrant des produits compatibles avec la Charia.
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Nous avons dans un premier temps rappelé les principes de bases dont certains avaient déja été
exposés dans la premiére partie. Nous avons cependant découvert que la connaissance des ces
produit Shariah compliant par les musulmans et par les non musulmans. Cette non connaissance
est vraisemblablement la principale raison pour laquelle le takaful n’est pas plus développé en
Belgique, en France et au Luxembourg.

Nous avons ensuite présenté les différents modeles juridiques pour I'assurance islamique
coopérative.

- Le modele moudaraba par lequel le salaire de I'opérateur est un pourcentage des
bénéfices.

- Le modele wakala par lequel le salaire de I'opérateur est un pourcentage fixe des
cotisations versées par les participants.

- Le modéle hybride par lequel le salaire de 'opérateur est décomposé en deux parties. La
premiére est un salaire fixe pour la souscription et un modele moudaraba pour les
investissements.

- Le modéle wagf est un modéle par lequel aucun bénéfice n’est reversé aux assurés afin
que les contributions soient de réelles donations.

- Le modeéle mourabaha ressemblant a un crédit-bail.

Troisitmement, nous avons exposé les caractéristiques des compagnies d’assurance islamique.
- La structure en deux fonds permet de séparé les avoirs des assurés et ceux de I'opérateur.
- Le conseil religieux assure le caractére halal des produits proposés par les différentes
compagnies.
D’autre part, les compagnies conventionnelles peuvent aussi ouvrir un guichet islamique afin de
proposer certains produits islamiques mais restant une activité marginale de la compagnie. Les
guichets islamiques sont cependant parfois mal considérés par les clients initiaux.

Enfin, nous avons présenté le retakaful, c’est-a-dire la réassurance islamique, trés peu présente
sur la réassurance.

Aprés I'exposition de toutes ces caractéristiques nous pouvons conclure que la structure des
compagnies d’assurance islamique n’est pas un frein au développement du takaful en Europe. La
composante empéchant réellement le développement de I'assurance islamique est a la fois la non
connaissance par les musulmans du takaful et la non acceptation de tels produits par les clients
des compagnies conventionnelles.
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Partie 3 : Les différents produits.

L’objectif de cette troisiéme partie est de présenter les différentes sortes de produits qui sont ou qui
pourraient étre proposés par les compagnies d’assurance. Dans un premier temps, nous allons nous
concentrer sur les produits d’épargne individuelle qui ne sont pas considérés comme du takaful au
sens rigoureux du terme. Nous détaillerons les deux produits disponibles actuellement sur le marché
luxembourgeois et frangais que nous avons déja mentionné précédemment. [1][30] Ensuite, nous nous
focaliserons sur les assurances collectives. Malheureusement, aucun produit d’assurance collective
n’est actuellement présent sur le marché belge, frangais et luxembourgeois. Nous allons donc
comparer le takaful avec I'assurance conventionnelle [10][3][20], la mutuelle [28] et les tontines pour
lesquelles un développement mathématique sera présenté [8][43]. Enfin, nous exposerons les
différentes garanties qui ne sont pas autorisées selon les préceptes de I'lslam. [25]

1. Assurance islamique d’épargne individuelle.

Apreés avoir détaillé les différents modeéles juridiques de I'assurance islamique coopérative, nous
devons maintenant analyser certains produits proposés sur base individuelle. Nous retrouvons
principalement des produits branche 23 placés dans des SICAV (Sociétés d’Investissements a
Capital Variable). Les produits en branche 23 sont appelés produits en unités de compte en
France. Nous avons pu récolter les détails concernant deux contrats d’assurance vie islamique
compatibles avec la Charia sur le marché francais et luxembourgeois :

- Le contrat « Salam épargne et placement » proposé par Swiss Life (France). Pour ce
contrat, j’ai eu plusieurs échanges avec un employé de SwissLife.
- Le contrat « Amane exclusive » proposé par Vitis Life (Luxembourg). Pour ce contrat, j'ai

eu plusieurs échanges avec un employé de Vitis Life.
Il y a d’autres produits comme Ethra’a takaful proposé par Atlantic Lux pour lequel je me suis
procuré le contrat type mais malheureusement, je n’ai pas réussi a avoir des informations
complémentaires par la compagnie.

Seules les caractéristiques importantes ou qui posent questions seront détaillées ci-dessous.

Attention, les contrats d’assurance islamique d’épargne individuelle ne sont pas considérés
comme des contrats takaful. En effet, le takaful est par définition un systéme d’entraide et de
mutualisation des risques. Les contrats d’épargne individuelle ne mutualisent pas les risques et
les donations.

1.1. « Salam Epargne et Placement ».

Le contrat SALAM — Epargne et placement est un contrat individuel d’assurance vie de type multi
support adossé a la Sicav UCITS IV Luxembourgeoise Salam-Pax, composé de plusieurs
compartiments tous certifiés conformes au droit musulman. Ce produit est commercialisé par
Swiss Life depuis 2012. Le contrat prévoit le paiement d’un capital en cas de vie au terme du
contrat et une garantie en cas de décés limitée a I'épargne constituée. Attention, cette prestation
en cas de décés n’est pas la garantie plancher car il n’y a pas de montant garanti.
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1.1.1. Informations écrites sur le contrat type.

- Le contrat a été jugé conforme aux préceptes de I'lslam par le comité indépendant de
finance islamique en Europe (CIFIE). La certification par un Sharia board permet de donner plus de
valeur aux yeux des assurés du caractére Charia compatible du contrat. Le comité certificateur
peut étre indépendant lorsque I'activité liée a des produits islamiques est marginale.

- Il 'y a des conditions spéciales pour que les bénéficiaires en cas de déces soient

conformes aux croyances islamiques.

Les héritiers légitimes musulmans [parents, enfants, fréres, sceurs,
conjoint(e)s...] ne peuvent pas étre bénéficiaires (cf. Hadith: «Pas de
testament au profit d’un héritier légitime. ») sauf accord des autres
héritiers légitimes et le bénéficiaire (autre que I'héritier légitime) ne peut
recevoir au-dela d’un tiers de la fortune du défunt. Si le souscripteur a
transmis plus du tiers de sa fortune a un bénéficiaire, 'autorisation de ses
héritiers légitimes sera indispensable pour I'application de sa volonté (de
son testament).

- Le contrat dispose d’une liste des Unités de Compte éligibles en annexe du contrat. De
plus, I'assuré potentiel doit avoir regu un Document d’Informations Clés pour I'Investisseur (DICI)
comportant les caractéristiques des différentes Unités de compte proposées.

S’agissant des Unités de Compte, I'entreprise d’assurance ne s’engage que
sur leur nombre, mais pas sur leur valeur. La valeur de ces Unités de
Compte, qui reflete la valeur d’actifs sous-jacents, n’est pas garantie mais
est sujette a des fluctuations a la hausse ou a la baisse dépendant en
particulier de I’évolution des marchés financiers.

[}

Si une ou plusieurs Unités de Compte servant de support au contrat
venaient a disparaitre sans étre remplacées, il est convenu que I’Assureur
proposera au Souscripteur une sélection d’Unités de Compte, parmi
lesquelles ce dernier opérera son choix qui fera I'objet d’un avis
d’opération. En cas de non-réponse aprés 30 jours ou a défaut d’accord,
les sommes concernées seront versée sur le Fonds Euros.

90y |
L’épargne investie sur ce fonds (le fonds euros) n’est pas revalorisée et ne

supporte aucuns frais de gestion.

- Le montant de versement minimal est de 3.000 euros. Tout versement complémentaire
doit étre supérieur a 300 euros.

- Dans le contrat, nous retrouvons le point suivant: « Les droits exprimés en euros
comportent une garantie en capital égale aux sommes versées nettes de frais. » Cette phrase ne
représente pas une garantie. En effet, dans le contrat SALAM, le « fonds en euros » est utilisé
pendant le délai de renonciation de 30 jours et pendant la période entre le décés de I'assuré et le
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reglement. Cela revient a garantir le capital fixe placé sur ce support pendant les périodes
mentionnées.

- Le contrat détaille les raisons pour lesquelles il est compatible avec la Charia.

Le présent contrat d’assurance vie islamique n’implique ni riba (vu que le
retour percu découle d’un investissement licite (halal) et absence
d’investissement obligataire et de taux d’intérét), ni gharar (vu que les
conditions de Iinvestissement licites (halal) et les régles de répartition des
bénéfices éventuels sont déterminées et connues). Par ailleurs, il est
important de souligner que, dans ce contrat d’assurance vie islamique :

e Le souscripteur est soumis au risque de l'investissement réalisé
pour son compte et son capital n’est pas'garanti.

e ’assureur se rémunére pour avoir fourni 'enveloppe juridique,
fiscale et réglementaire. C’est une rémunération pour prestation de
produit.

e Le gestionnaire de fonds agit comme wakil et mudarib pour les
investisseurs et percoit donc en conséquence de sa muddraba son
pourcentage contractuel en cas de profit.

Nous tenons également a souligner que dans le cadre de I'assurance vie
islamique :

e Le client ne doit pas souscrire a la « garantie planché en cas de
déces» qui n’est donc pas proposée dans ce contrat.

ele capital investi par le client n’est pas garanti de fagon
contractuelle et il est donc soumis au risque lié aux opérations réalisées par

le gérant du fonds. »

Nous pouvons déja établir une condition nécessaire afin que les contrats soient Shariah compliant
et qui n’est pas respectée en assurance conventionnelle : aucun capital ne peut étre garanti. En
effet, dans tout investissement, il doit y avoir du risque et ce risque doit étre porté par l'assuré.
Cette condition explique notamment pourquoi I'assuré musulman ne peut pas souscrire a la
garantie plancher.

1.1.2. Informations complémentaires.

- Pourquoi fixer une prime de 3.000 euros, comment justifier ce montant ?
Le montant de 3.000 euros comme versement minimal est décidé par une double contrainte : la
volonté des commerciaux d’abaisser au minimum pour cibler un public le plus large possible et la
volonté des actuaires de ne pas avoir des contrats trop « petits » menant a une rentabilité
dégradée.

- Quel est le réle de I'actuaire et est-il vraiment nécessaire ?
Méme si il n’y a pas de risque au sens premier (mortalité,...), il existe sur ce genre de contrats des
risques opérationnels (pouvant mener a des écarts Actif/Passif, appelés différentiel ACAV, menant
a des exigences réglementaires de marge de solvabilité.
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L’actuaire est également en charge de la tarification de ce genre de contrats, afin de fixer les
chargements et le partage qui en est fait entre les différentes parties. Pour cela, il s’appuiera sur
des calculs de rentabilité, intégrant des projections financiéres, des hypothéses de chute (rachats,
arrét des primes), de la mortalité et de I'actualisation.

Enfin, ils sont également responsables de I'aspect contractuel, du respect de la réglementation et
de la mise en ceuvre de la gestion des contrats dans la compagnie.

’actuaire a donc du pour ce contrat, trouver et négocier les compromis acceptables afin d’étre
conforme aux principes de I'lslam et au code des assurances et ensuite guider les évolutions
nécessaires des systéemes d’information.

- Est-ce que ce genre de produit ne peut engendrer que du profit et aucunes pertes (le
profit étant limité car I'assureur ne supporte aucun risque) ?
Cela peut engendrer des pertes en cas de mauvaise gestion opérationnelle (différentiel ACAV),
mais les assureurs réalisent bien-des bénéfices sur ces contrats. S’agissant d’unités de compte, ils
sont en moyenne bien plus rentables que lorsque I'assureur vend du fonds en euros (méme si tout
dépend des chargements conservés). Les risques sont donc partagés entre l'assuré et
I'opérateur : I'assuré risque de recevoir moins que la prime unique versée, 'opérateur risque de
ne pas étre payé dans un systéme moudaraba lorsque l'investissement donne des résultats
négatifs.

1.2. « Amane Exclusive Life »

Pour ce produit, je ne dispose malheureusement pas d’un contrat type de vente. J'ai cependant
recu plusieurs documents dont une fiche produit, la liste des fonds proposés, les performances
des fonds de 2008 a 2015, une brochure informative. De plus, j'ai contacté |'organisme
certificateur CIFIE, plus précisément Monsieur Tarik Bengarai qui m’a envoyé une présentation
exposant les raisons pour lesquelles la garantie décés est acceptée et compatible avec les
préceptes islamiques.

1.2.1. Informations sur les différents documents recus.

- La prime minimale est fixée a 250.000 euros avec des primes complémentaires de 50.000
euros minimum. Vitis Life vise une clientéle haut de gamme (des sportifs de haut niveau, des gens
ayant recu un héritage, des gens vendant un immeuble,...). De plus comme Swiss Life est présent
sur le marché avec le produit décrit ci-dessus, Vitis Life souhaite attirer un autre public.

- Les bénéficiaires en cas de déces sont désignés librement. lls considérent que si 'assuré
est de croyance musulmane, ils choisiront les bénéficiaires selon les pratiques islamiques alors
que s’ils ne sont pas musulmans, ils les choisiront sans contraintes. En effet, les participants a un
takaful ou une assurance d’épargne individuelle Shariah compliant peuvent ne pas étre
musulmans. Méme si ces produits ont été mis en place pour la population musulmane, les
contrats compatibles avec les préceptes islamiques sont avant tout des contrats basés sur des
investissements éthiques qui peuvent deés lors intéresser des personnes non-musulmanes.

- L'assureur est rémunéré pour fournir 'enveloppe juridique, fiscale et réglementaire.
C'est une rémunération pour prestation de produit (wakala). La rémunération dépend des
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montants et des frais de I'intermédiaire. Typiquement, les frais prélevés sont de 3% a 'entrée et
1,2% annuellement.

- Siiil y a une plus-value, elle est entierement reversée au client. L’assureur ne préléve pas
de pourcentage. En effet, comme précisé ci-dessus, la structure du contrat d’épargne est un
wakala avec lequel I'opérateur recoit des frais fixes et ne recoit pas de pourcentage de I'éventuel
profit.

- La compatibilité avec les préceptes islamiques est assurée puisque le contrat ainsi que
chaque unité de compte dispose de sa propre fatwa de méme que le contrat en lui-méme. De
plus, 'organisme CIFIE procéde a un contrble semestriel.

2. Assurance islamique collective : takaful.

Nous avons observé dans les parties précédentes qu’il existe certaines différences tant au niveau
de la structure des compagnies takaful qu’au niveau du but poursuivi. L’objectif est de montrer
les similitudes et divergences entre les différentes formes de couverture de risque proposées sur
le marché.

2.1. Takaful et assurance conventionnelle. [10][3][20]

2.1.1. Comparaison.

e Similitudes :
A priori, I'assurance conventionnelle semble bien éloignée du takaful. C’est la raison pour laquelle
le conseil du figh a prohibé en 1985 I'assurance conventionnelle.

e Divergences :

- L'opérateur takaful n’est pas un assureur. Son unique mission est de gérer les opérations
takaful : 'encaissement des primes, le calcul des risques, les investissements, les indemnisations,...
’opérateur takaful ne prend donc pas le risque a sa charge. Il a cependant I'obligation de délivrer
un Qard hassan en cas de déficit. L’assureur conventionnel, quant a lui, prend le risque a sa
charge puisque dans ce type de contrat, nous parlons de transfert de risque.

- Le mécanisme de I'assurance conventionnelle implique un transfert d’argent de I'assuré
vers le compte de I'assureur alors que dans le cas du takaful, les participants restent propriétaires
du fonds de garantie.

- Les excédents de souscriptions et d’investissements du takaful ainsi que les pertes (sauf
dans le cas d’une mauvaise gestion) reviennent aux assurés grace au principe des 3P. Il y a donc
une double divergence : la propriété de I'argent ainsi que le partage des pertes. En effet, dans
une compagnie conventionnelle, les profits reviennent uniquement a lassureur et a ses
actionnaires sauf participations bénéficiaires octroyées par la compagnie (c’est méme une
obligation en France dans le cadre des assurances vie). Or, cela signifie que I'assureur partage son
profit mais I'assuré n’est pas impacté par les pertes. Il n'y a donc pas de symétrie ce qui est
contraire au droit musulman. :
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- Dans une assurance conventionnelle, le capital est apporté par les actionnaires alors que

dans les compagnies takaful, les capitaux propres sont en réalités les contributions des assurés.

Cela évite de devoir rémunérer les actionnaires pour l'apport de capital et permet que la

recherche de profit ne soit pas le but principal. Si le montant initial des contributions ne permet

pas de payer tous les frais de lancement, I'opérateur délivre alors un gard hassan.

- Les investissements doivent étre conformes a la Charia pour les compagnies offrant des

produits islamiques alors que les assurances conventionnelles n’ont pas de restrictions

d’investissements autres que prudentielles.

- Dans un contrat d’assurance conventionnelle, les assurés payent des primes a I'assureur

dans le but de se prémunir contre le risque. Dans un contrat takaful, les assurés payent des

contributions dans le but de se prémunir contre le risque mais surtout afin d’aider les autres

membres en cas de sinistre.

Voici un tableau reprenant les différences observées entre
I'asssurance takaful. [3][10]

'assurance conventionnelle et

Criteres de différence Takaful Assurance conventionnelle
: Partage des risques. Transfert des risques.
Ligne de conduite de la Protection  financiere des | Coopération des croyants
compagnie. assurés dans le cadre d’une | responsables respectueuse
législation laique. des régles divines.
Buts de I'assureur. Contribution a la protection | Profit financier dans une

des membres du groupe dans
une optique de solidarité. (but

optique capitaliste. (but
lucratif)

altruiste)

Buts de l'assuré. Protection financiére de tout | Protection financiére pour soi.
le groupe.

Réle de I'assureur. Gestionnaire pour le compte | L'assureur est propriétaire des

des assurés.

primes et potentiellement
redevable envers les assurés.

Caractéristiques de Transparente : rémunérations | Les différentes rémunérations
communication. disponibles. ne sont pas publiées.
Paiement des sinistres. A partir du fonds des|A partir des réserves de la

participants contenant les
donations mutualisées.

compagnie.

Politique d’investissement. Investissement sans intérét.
Investissement compatible
avec la Charia.

Investissement compatible
avec les regles prudentielles
nationales.

Investissement compatible
avec les regles prudentielles
nationales.

Profit. Le profit de souscription est
reversé aux assurés.

Les shareholders obtiennent le
profit de linvestissement de
leur capital ainsi que de la

Le profit de souscription
revient  entiérement  aux
actionnaires.

Le profit d’investissement est
principalement reversé aux
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marge sur les frais demandés. | actionnaires sauf
participations bénéficiaires.

Comptabilité. Séparation en deux fonds. Le capital des actionnaires et
les primes des assurés sont
dans le méme fonds.

2.1.2.. Adaptations possibles.

Nous pouvons dans un premier temps analyser la rémunération des assurances conventionnelles
et celle des opérateurs takaful. Les modéles de moudaraba et wakala ne posent a priori pas de
problémes dans I'assurance conventionnelle. Les difficultés viennent de la différence d’objectifs
et le partage des profits. Nous pourrions imaginer une compagnie d’assurance conventionnelle
rémunérée selon un pourcentage fixe de la souscription, un pourcentage du profit généré ou une
combinaison des deux. Bien que ces derniers modes de rémunérations engendrent moins de
profits, nous pouvons supposer que la mise en place de produits compatibles avec la Charia
étendent les clients potentiels. Il faut toutefois remarquer que le niveau de prime initial minimum
pour assurer la rentabilité est supérieur pour ce genre de produit.

Comme nous le verrons dans le paragraphe suivant, I'unique possibilité pour trouver une
assurance islamique collective est la forme mutuelle. En effet, comme mentionné ci-dessus, il y a
trop de différences entre I'assurance conventionnelle et le takaful. Certaines d’entre elles
peuvent étre facilement adaptées pour assurer la compatibilité avec la Charia, notamment les
investissements halals, le retour des bénéfices aux assurés,.. Cependant, beaucoup de
différences ne peuvent pas étre modifiées sans changer la nature de I'assurance capitaliste.
Prenons simplement le fait que les assurés doivent étre les propriétaires du fonds, c’est une des
caractéristiques principales des mutuelles. Nous pouvons conclure qu’aux vues des nombreuses
différences entre l'assurance conventionnelle et le takaful, les efforts a fournir pour adapter
I’assurance conventionnelle ne sont pas envisagés aux vues de l'incertitude de I'enthousiasme de
I'assurance islamique sur le marché belge, luxembourgeois et frangais.

2.2. Takaful et mutuelle. [28]

Comme le précise Marie-Hélene Douceret dans une présentation de I’'Enass (2011), « I'assurance
takaful est basée sur les principes d’assistance mutuelle et de contribution volontaire. Le risque
est partagé collectivement et volontairement par le groupe de participants. L'incertitude et la
prise de risque excessive sont éliminées du contrat par le paiement d’'un dont volontaire et la
définition claire du type de sinistres dédommagés. »

2.2.1. Comparaison.

Nous avons mentionné précédemment la décision de I'académie du figh en 1985 de prohiber
I’assurance conventionnelle capitaliste et d’autoriser au contraire I'assurance mutuelle. Le takaful
est similaire au systéme mutuel.

e Similitudes :
- Les contributions, appelées primes dans I'assurance conventionnelles, sont assimilées a
une donation dans le takaful et les mutuelles. L'opérateur mutuel ou takaful mutualise les
donations ainsi que les sinistres.
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- L'assurance takaful est similaire a celui de la mutuelle a cotisations variables qui ristourne
aux sociétaires le trop pergu par rapport aux sinistres dédommagés. Le profit peut toutefois étre
utilisé pour renforcer la solidité financiére de la société ou baisser les cotisations futures. Cette
pratique est aussi appliquée dans les assurances islamiques.

- Aucun traitement préférentiel ne doit étre accordé aux participants.

- Les mutuelles n’ont pas d’actionnaires donc pas de capital a rémunérer. Elles ne sont pas
intéresser par les retours sur investissement pour les actionnaires. De plus, les assurés sont aussi
assureur. Cette caractéristique permet d’éviter les conflits d’intérét. Notons qu’il faut tout de
méme un capital de départ afin d’assurer les frais initiaux a moins que les primes initiales soient
suffisantes pour régler ces frais. Si un capital initial est nécessaire, il peut étre délivré sous la
forme d’un Qard hassan (prét d’honneur), c’est-a-dire un prét a 0% par une tierce personne (par
exemple : 'opérateur ou une mosquée).

e Divergences :
- L'opérateur takaful peut étre (selon la législation) obligé de délivrer un Qard Hassan
(c’est-a-dire un emprunt sans taux d’intérét remboursé avec les profits futurs ou les contributions
futures).

- Les investissements doivent étre conformes a la Charia pour les compagnies offrant des
produits islamiques alors que les mutuelles n’ont pas de restrictions d’investissements autres que
prudentielles.

2.2.2 Adaptations possibles.
- Le fait de ne pas étre soumis a I'obligation de délivrer un Qard hassan n’est pas un

probleme. L'important est d’appliquer le principe des 3P (partage des pertes et profits). Or, étant
donné que les assurés sont aussi les actionnaires d’'une mutuelle, on peut déduire que ceux-ci
seront impacter par les éventuelles pertes. De plus, si 'opérateur réalise une mauvaise gestion
des contributions, donnant lieu a des pertes, ce dernier ne recoit pas de salaire, ce qui assure le
respect du principe des 3P.

- Le monde actuel est marqué par le potentiel croissant de la finance islamique et des
instruments financiers compatibles avec les préceptes de la loi islamique. Nous pouvons donc
assumer que des investissements halals sont désormais suffisamment présents sur le marché et
que ce n’est plus le probléme principal.

- Nous pouvons donc conclure que le réel takaful est en réalité une mutuelle adaptée. Pourquoi
ce genre de produit n’est-il alors pas proposé sur le réseau belge, francais et luxembourgeois ?
Selon le Shariah Scholars avec qui j'ai eu des contacts pour ce mémoire, la principale raison est
que les musulmans ainsi que les autres citoyens ne connaissent pas ces produits et ignorent leur
existence (comme nous I'avons montré avec les résultats de I'étude présentés précédemment).
Cette non connaissance est en partie expliquée par le fait que les musulmans de France et de
Belgique sont principalement originaire du Maghreb ou le nombre d’opérateur takaful n’est pas
élevé. Par contre, la population musulmane d’Angleterre provient essentiellement du Pakistan et
de I'Inde. Dans ces derniers pays, I'assurance Shariah compliant est en plein essor. Les citoyens
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musulmans du Luxembourg sont aussi originaires de ces deux pays mais ne sont pas assez
nombreux que pour susciter un réel enthousiasme et ne permettraient pas de recueillir un niveau
de prime assurant la rentabilité des produits et surtout leur efficacité. En effet, méme si la
recherche du profit n’est pas le but ultime, un opérateur peut ne pas vouloir se lancer dans un tel
produit si il est assuré de délivrer un Qard hassan dans quel cas, si I'activité cesse, il n’est pas sur
de récupérer la somme prétée. Le probleme pour la mise en place de takaful ne vient donc pas du
cadre ou de la forme juridique de I'opérateur mais vient des potentiels clients qui risquent, bien
que la population musulmane soit importante, de ne pas étre suffisant.

2.3. Takaful et tontine. [8][43]

2.3.1. Définition d’une opération tontiniére :

La définition en droit frangais des tontines, plus claire que celle du code des assurances belge est
la suivante: « Les sociétés a forme tontiniére réunissent leurs adhérents en groupes distincts
dénommeés associations et répartissent, a I'expiration de chacune de ces associations, les fonds
provenant de la capitalisation en commun de leur cotisation déduction faite de la partie affectée
aux frais de gestion et d’acquisition statuaire, entre les survivants des associations en cas de vie ou
entre les ayants droit des décédés des associations en cas de déces, en tenant compte de I'dge des
adhérents et de leurs versements ». Sur le marché francais, les associations mutuelles « Le
Conservateur » est considéré comme le seul représentant de tontines.

Il faut noter que la tontine est mise en place uniquement pour I'épargne, la vie et le déces.

2.3.2. Comparaison :

e Similitudes :

- Une société tontiniére, comme le family takaful, ne peut pas garantir aux adhérents une
somme déterminée a I'avance. En effet, les bénéficiaires ne recevront que la valeur de liquidation
du fonds qu’ils partageront entre les membres répondant aux conditions (par exemple, les
survivants). Cela signifie que le risque est partagé entre les participants et qu’il n'y a pas de
transfert de risque.

- L'objet d’'une compagnie takaful est non commercial c’est-a-dire pas orienté vers le
profit, tout comme celui d’une tontine dont le but principal est d’indemniser les individus sinistrés
sans recherche de bénéfices.

- Les fonds de chaque association au sein d’une société tontiniére sont distincts et
alimentés par les différentes cotisations et les éventuels revenus et plus ou moins value. Il faut
uniquement déduire les frais de gestion et d’acquisition statutaires. Ces caractéristiques sont
donc identiques a celles du takaful pour lequel la séparation des fonds est obligatoire, les surplus
ou pertes sont pris en charges par les assurés et I'opérateur ne recoit que les éventuels frais
retenus comme salaire. La séparation des fonds de chaque association permet qu’une société a
forme tontiniére puisse gérer simultanément des tontines non conformes a I'éthique musulmane
et une tontine conforme aux préceptes islamiques.

- Les fonds des associations des tontines en cas de survie sont bloqués jusqu’a la date de
liquidation donc la date de fin est connue et ne dépend pas du hasard. En effet, méme si la
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structure takaful n’impose pas une date fixe pour la cléture du contrat (pensons a une assurance
déces), cela permet d’éviter de I'incertitude liée a la fin du contrat.

- Le risque est partagé uniquement entre les participants. Il n’y a donc aucun transfert du
risque au pres d’une tierce partie et méme si les assurés diminuent le risque grace a la loi des
grands nombres, il est toujours présent sous la forme de sinistre en lui-méme ou de rendement
des investissements.

e Divergences :
- Premierement, par définition des tontines et du risque, les bénéficiaires d’une tontine sur
la vie sont inconnus a la souscription du contrat ce qui est contraire au droit successoral
musulman.

- Il faut au minimum 200 personnes pour former une association tontiniére. De plus, les
tontines en cas de déces ont un cycle d’existence annuel (alors que les tontines en cas de survie
ont un cycle d’existence allant jusqu’a vingt ans). Cette réglementation n’est pas imposée pour le
takaful. Cependant, comme nous le verrons plus tard, elle permet de ne pas couvrir le suicide. En
effet, en Belgique, les assurances décés conventionnelles couvrent le décés a partir de la
deuxiéme année de couverture ce qui n’est pas admis selon la Charia.

- La troisieme différence est bien évidemment les investissements, ceux-ci devant étre
halals pour étre compatibles avec la Charia.

2.3.3. Adaptations possibles :

Aux vues des ressemblances et des différences entre les tontines conventionnelles et les tontines
qui pourraient étre compatibles avec la Charia, il semble que I'adaptation est faisable. Pour la
premiére divergence, a savoir les bénéficiaires inconnus a la conclusion du contrat, il suffit
d’inclure une clause au contrat en spécifiant les bénéficiaires. Si ceux-ci devaient changer en

cours de contrat, un avenant devra étre fait et annexé.

Pour le nombre de participant minimal, ce n’est pas un probléme pour la compatibilité avec la
Charia. De plus, si les assurés souhaitent réduire leur risque, ils doivent appliquer la loi des grands
nombre. Comme nous I'avons vu précédemment, les investissements halals sont de plus en plus
nombreux et présents sur le marché. Cette derniére différence ne pose donc pas de problemes
d’adaptation.

Enfin, remarquons que comme les tontines doivent mettre en place un fonds séparés pour chaque
association d’assuré, il serait facile de mettre en place une ou plusieurs tontines entiérement
compatibles avec la Charia au sein d’une compagnie proposant des tontines conventionnelles.

Cependant, nous avons mentionné précédemment qu’une seule compagnie proposait ce genre de
produit. Méme si cette derniére proposait une tontine islamique, ce serait un tout petit pas pour
la croissance de I'assurance islamique en France. De plus, si les tontines conventionnelles ne se
sont pas plus développées, c’est surement parce que les profits issus de ce genre de produit ne
sont pas suffisamment intéressants. La compagnie « Le conservateur » conseille donc de souscrire

a une assurance déces supplémentaire garantissant le montant des primes capitalisé au jour du
déces ce qui est bien sur interdit selon les préceptes de la loi islamique.
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2.3.4. Développement mathématiques.

Dans cette partie, nous allons considérer une tontine en cas de déces. Dans un premier temps, nous

- analyserons les contraintes sur le fonds d’établissement et sur le régime de solvabilité appliqué aux
tontines. Notons que toutes ces régles sont issues de la réglementation frangaise étant donné que
nous examinerons la situation pour la mutuelle phocéenne Assurance (chiffres de 2011) proposant des
tontines en France. Ensuite, nous modéliserons une association composée de 3individus avant de
généraliser a n individus.

e Fonds d’établissement d’une société a forme tontiniere.

Rappelons-nous qu’une association d’une tontine doit étre composée au minimum de 200 adhérents.
Or, selon l'article R.322-158, les 'sociétés a forme tontiniére doivent avoir un fonds d’établissement au
moins égal @ 160.000 euros. Comment faire pour rassembler une telle somme si la société a forme
tontiniére ne propose qu’une association? Dans un premier temps, nous pourrions proposer de
constituer ce fonds grace a des frais de gestion prélevés sur les cotisations des adhérents. Cependant,
si 'association compte 200 adhérents, cela revient a un chargement de 800 euros par individus ce qui
rendrait la tontine pas trés attractive. Notons que pour arriver a un chargement de 50 euros, ce qui
n’est pas négligeable, il faudrait que I'association soit composée de 3.200 adhérents. Voici un tableau
contenant le montant des frais de gestions en fonction du nombre d’individus.

nbr individus |frais de gestion |nbr individus|frais de gestion
200 800 900 178
275 711 1000 160
250 640 1500 107
275 582 2000 80
300 533 2500 64
400 400 3000 53
500 320 3500 46
600 267 4000 40
700 229 4500 36
800 200 5000 32

Dans le cas d’une tontine compatible avec la Charia, ce fonds pourrait éventuellement étre apporté
par un Qard hassan d’une tierce partie ou encore éventuellement d’'une mosquée.

Le fonds d’établissement d’une société a forme tontiniére gérant plusieurs associations en cas de

survie atteint plus facilement les 160.000 euros requis. Regardons les rapports annuels de la Mutuelle
Phocéenne Assurance :

Fonds d’établissement
31/12/2007 4.306.557
31/12/2008 4.525.247
31/12/2009 4.724.497
31/12/2010 4.905.848
31/12/2011 5.074.366
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e Régime de solvabilité.
Le code des assurances mentionne les différentes obligations en termes de solvabilité des opérations
tontinieres. Les articles R 334-13 et R 334-15 exposent les formules suivantes :

Exigence minimale de solvabilité = 1% des avoirs des associations tontinieres

exigence minimale de solvabilité
3 ’

Fonds de garantie = max { 2,8. 106}

De nouveau, cette contrainte est non négligeable s(i la société ne gere qu’une seule tontine. En effet,
étant donné que la tontine couvre le déces, le montant des avoirs de I'association est pratiquement
égal a la somme des cotisations ce qui implique qu’une telle condition de solvabilité n’est pas
envisageable pour commencer une tontine comprenant a peine quelques centaines d’individus.

En effet, aucune société tontiniére ne propose uniquement une association en cas déces a cause de la
contrainte de solvabilité.

La Mutuelle Phocéenne Assurance ne propose uniquement des tontines en cas de vie d’'une durée de
10 a 25 ans. Les cotisations sont donc plus importantes car les cotisations sont versées durant toute la
durée de la tontine. La contrainte de solvabilité n’est donc plus un probleme.

Afin que notre étude présente une situation réaliste, nous supposerons par la suite que nous
analysons le cas d’une société tontiniere avec plusieurs associations en cas de vie et voulant proposer
une tontine en cas de déceés.

e Tontine en cas de déces composée de 3 individus.
Données :
- Soit une tontine de j individus avec j allant de 1 a 3.
- La maturité d’une tontine en cas de déces est d’'un an. En effet, les fonds doivent étre liquidés
chaque année. Nous analyserons donc la situation du 31/12/N-1 au 31/12/N.
- La part des survivants vient augmenter au prorata celles des bénéficiaires.
- Si aucun participant ne décede avant le 01/01/N+1, le fonds ne profite a personne et nous
considérons qu’il est cédé a des ceuvres de charité. Dans certaines tontines conventionnelles, si aucun
adhérent ne décede, le fonds est divisé au prorata des cotisations. Cette condition de verser a des
ceuvres de charité permet de rapprocher la contribution d’une donation et de respecter les préceptes
de la loi islamique.
Développement :
- Soient trois variables aléatoires Y; ~ Ber(g;) ou g; est la probabilité de déces de I'individu i. Nous
supposons que

vi,j €{123]}, L= Y 1IY;

Nous notons ¢; les cotisations payées au 31/12/N-1. Le tableau suivant représente les versements
aux bénéficiaires en fonction des différents scénarios. Nous considérons ici un taux d’intérét nul
afin de simplifier les notations.
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(Yy,Y5,Ys) Proba Bénéficiaire 1 Bénéficiaire 2 Bénéficiaire 3
(0,0,0) (1-49)0-g)1 0 0 0
ot 3)
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(11111) qqu q3 C1 Cy C3

Remarquons que chaque ligne vaut c,+c,+c; sauf le cas ol aucun adhérent ne décéde. Dans ce

cas, cette somme est cédée a une ceuvre caritative par exemple mais les adhérents ne recoivent

rien afin d’étre compatible avec les préceptes islamiques (la cotisation est alors plus proche de la

donation). Nous verrons cependant que cette derniére condition n’impacte pas la tarification du

produit.

- Nous pouvons maintenant déterminer les cotisations payées par les individus 1, 2, 3. Ces

cotisations sont dérivées des versements (strictement positifs) que le participant espéere obtenir
en cas de déces.

(£|

Yie

Srmens s rcmmlnge Rl
; Ve :

o e el Lt el
; Ve, :

\E Y,c, + Yo + Y3y (e Feacalll = 1J e

Remarquons que les trois égalités sont équivalentes a une permutation d’indice prés. Nous allons

simplement expliciter la premiére égalité :

o E[
: Yic

5|

Yicy

C1

+ Ys¢; + Y3,

o+ Y05+ Y3y

(c; + cc3)|Y; = 1]
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Or I'espérance se développe comme suit :
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Le capital espéré par le participant 1 si celui-ci décéde peut se décomposer par
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C'est-a-dire

C1C3 €163
Ry q2(1—q3) + ot G q3(1—q3)

L=+ (+ c3)(A—q)(A—q3) +

Nous pouvons interpréter cette équation. Sile participant 1 décede, les bénéficiaires recoivent la
contribution payée par le participant ainsi que
- La contribution du participant 2 et du participant 3 si aucun autre participant ne décéde.
- Une partie de la contribution du participant 3 partagée entre les participants 1 et 2 si le
participant 2 décede aussi.
- Une partie de la contribution du participant 2 partagée entre les participants 1 et 3 si le
participant 3 décede aussi.
Nb : Le cas dans lequel les 3 participants restent en vie n’influence pas le calcul des cotisations a
payer. De plus, comme nous I'avons déja mentionné auparavant, A, et A; sont directement
déduits de I'expression précédente avec permutation des indices.

- Exemple : Nous considérons une tontine en cas de déces avec trois participants souhaitant tous
les trois obtenir un capital A égal a 4.500 euros. Notre objectif est de déterminer les contributions
a payer dans l'espoir de recevoir ce montant. Nous considérons trois participants avec des
probabilités de déces de 0.18%, 0.58% et 1.34%. Nous obtenons alors les résultats suivants :

C;=2.331,44
 C,=1.494,00
C3=698,73
Nous pouvons observer que l'individu avec la plus grande probabilité de déces paye le moins de
cotisation. Cela implique que l'individu qui a le plus de chance de recevoir un versement au terme
du contrat paye le moins. Cette observation n’est pas justifiable du point de vue commercial.

Les calculs et raisonnement exposés précédemment peuvent étre généralisés dans le cas d’une
tontine a n participants. La généralisation impose des notations complexes et ne sera pas
détaillée dans ce mémoire (I'objectif de cette partie n’étant pas la modélisation mathématique de
tontines mais la présentation des différents genres de produits compatibles avec la Charia
proposés sur le marché a I'heure actuelle ou qui pourraient I'étre dans les années a venir).
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3. Garanties acceptées ou prohibées selon les préceptes islamiques.

Nous avons déja détaillé les différences entre d’une part le takaful et I'assurance islamique
individuelle et d’autre part les systemes de couvertures du risque conventionnels tels que la
mutuelle, I'assurance et les tontines. L'objectif est maintenant d’expliciter les garanties acceptées
ou prohibées selon les lois coraniques et les différents préceptes islamiques. En effet, la
couverture de certains risques ou de certains montants est contraire aux croyances islamiques.
Nous analyserons la garantie d’un capital fixe supérieur au montant des primes ou donations
versées, la garantie d’un capital égal au montant des primes ou donations versées (taux garantie =
0%), la garantie du suicide, le versement d’un capital a un éventuel meurtrier, le remboursement
de frais médicaux liés a un avortement, les dédommagements de sinistres a un organisme haram,
le remboursement d’opérations de modifications génétiques,... Nous nous limiterons a des
problemes rencontrés dans les assurances vies ou les assurances de personnes, bien que certaines
garanties posent aussi probléemes en assurance non vie, notamment en assurance RC automobile
avec la conduite en état d’ivresse.

3.1. Conditions sur les montants versés par I’assureur.

3.1.1. Garantie d’un capital fixe avec un taux d’intérét strictement positif.

Parmi les différents piliers de la finance islamique, nous avons mentionné le riba, le gharar, le
maysir, les investissements hallals et le principe du partage des pertes et profits. Si nous
considérons une assurance vie conventionnelle qui prévoit le versement d’une prime unique en
contrepartie de la promesse d’un capital fixe (supérieur au montant de la prime unique) s’il est en
vie a 65 ans. Ce type de produit est en contradiction avec tous les préceptes islamiques. Nous
allons détailler le riba et le principe des 3P.

e la présence de riba.
Le riba est défini comme un taux d’intérét usuraire. Rappelons-nous que I'argent est considéré
comme un moyen pour échanger plus facilement les choses réelles de la vie. Les musulmans
considerent donc que I'argent n’a pas de valeur en soi. Si un assuré paye une prime d’un montant
X et recoit en échange un montant garanti X+M, méme si les investissements sont hallals, I'intérét
accordé n’a pas de contrepartie jugée suffisante.

e Transfert du risque et non partage des risques et conflit avec le principe des 3P.

L’assurance islamique est caractérisée par un partage des risques. En effet, les musulmans
contractent des assurances pour minimiser et se prémunir contre les risques mais ne transfére pas
tout le risque. L’assuré doit donc garder une partie du risque a sa charge ce qui n’est
manifestement pas le cas ici puisque I'assuré est sur d’avoir le montant X+M si il est en vie au
terme du contrat. L'assuré ne partage donc pas le profit ou les pertes avec I'assureur. En effet, si
les investissements ne donnent pas de bons résultats, seul I'assureur subit les pertes. L’assuré a
toujours le risque que I'assureur ne soit pas solvable mais ce risque est minime sur le marché.

—>Nous pouvons donc conclure que la garantie d’un capital fixe avec un taux d’intérét strictement
positif n’est au aucun cas compatible avec les préceptes de la Charia.
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3.1.2. Garantie d’un capital fixe égal aux sommes des primes ou donations versées.
Etant donné que le riba, c’est-a-dire I'intérét usuraire est interdit selon les croyances musulmanes,

nous sommes en raison de nous demander si un produit consistant a garantir la somme nominale
des donations versées serait compatible avec la Charia ? Apres un entretien un Shariah scholars,
celui-ci est catégorique: une telle garantie n’est pas permise a cause de deux raisons.
Premiérement, le principe des 3P n’est pas respecté et deuxiemement I'assuré doit garder a sa
charge une part des risques.

e Conflit avec le principe des 3P.
Imaginons un produit en branche 23 avec une garantie minimale égale aux primes versées. Alors,
si les investissements donnent un rendement positif, seul I'assuré recoit le profit. Mais si, au
contraire, le rendement des investissements est négatif, I'assuré n’est pas impacté par les pertes
étant donné qu’il recgoit la garantie minimale.

e [’assuré transfert le risque et ne le partage pas.

En effet, en finance islamique, 'assuré doit accepter le risque. Il est cependant possible de
diversifier les risques et investir dans des actifs qui rendent le risque presque nul. A titre
d’exemple, mon contact au sein du comité CIFIE mentionne les sukuk EDF commercialisées sous le
nom d’orasis. Les sukuk orasis sont adossés a des panneaux solaires et distribués par' le cabinet
Legendre Patrimoine. Le fondateur du cabinet, Robert Fresco, explique que « L'idée m’est venue
il y a deux ans (2010) de ce qu’une partie de notre portefeuille clients est de confession
musulmane. Ce sont des investisseurs plutét aisés et désireux d’investir selon les principes de la
Charia ». De plus, tout client soucieux de diriger son épargne vers des investissements éthiques
peut étre intéressé par ce produit. Les investisseurs d’Orasis sont pleinement propriétaires du
matériel photovoltaique (panneaux solaires) ou d’une partie des centrales photovoltaiques
(ensemble de panneaux posés sur une large toiture). Les capitaux sont recueillis par une SARL
(société a responsabilité limitée) ou une SEP (société en participation) qui acquiert des panneaux.
Voici les chiffres pour la rentabilité du produit: “ Cette année (2012), le rendement de ces
placements a atteint pas moins de 10,40%. Séduisant, mais variable dans le temps, méme si, ces
derniéres années, la rentabilité moyenne offerte n'a jamais été inférieure a 8%. Un peu plus que
I'investissement dans les panneaux solaires par le biais de SEP qui est, lui, assorti d’'un rendement
annuel garanti de 7%. Une rentabilité assurée par le rachat de I'électricité produite, par EDF,
engagée par contrat de vingt ans a reverser ces revenus selon un tarif supérieur aux tarifs
traditionnels.” Les sukuk sont donc examinés par le CIFIE semestriellement. Tout est compatible
avec les préceptes islamiques a part les contrats d’assurance couvrant toute dégradation des
panneaux solaires qui ne sont pas conformes a la Charia. Cependant, comme il n’existe aucune
autre solution, elle est acceptable selon le principe de darura. Notons que le site internet de
CIFIE mentionne que le sukuk n’est plus Shariah compatible suite a I'audit 2013 :”L’examen ne
permet pas d’assurer que les souscripteurs sont juridiquement investisseurs dans lesdites SEP et
donc réellement détenteurs de titres.”

En conclusion, nous pouvons affirmer qu’il est impossible de garantir un capital égal aux sommes
des donations versées (taux garanti 0%) en vertu du principe des 3P.
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3.2. Conditions sur le risque couvert.
Il y a de nombreux risques qui ne peuvent pas étre couverts selon les croyances musulmanes.

Nous allons détailler les principaux risques, les autres étant marginaux et ont peu d’impact sur le
marché de I'assurance.

3.2.1. La garantie déces.
Normalement, les garanties en cas de décés ne sont pas acceptables du point de vue de la Charia.

Cependant, les produits de SwissLife et VitisLife proposent le versement des investissements en cas de
déceés a des bénéficiaires. En quoi cette clause est-elle compatible avec la Charia ? Voici les éléments
de réponse qui m’ont été transmis dans une présentation de CIFIE par Tarik Bengarai.

Il faut insérer la clause bénéficiaire en annexe du contrat. Le but est de préciser les bénéficiaires en
cas de décés dans le respect de la Charia. En effet, la Charia vise a faire respecter le principe de la
justice et de I'équité et donc le souscripteur ne doit pas faire bénéficier un héritier légitime d’un
testament/legs (dans notre cas, le montant du placement) car dans ce cas ses autres héritiers légitimes
vont étre 1ésés. Voici un hadith le confirmant : « Pas de testament au profit d’'un héritier légitime ». I
y a deux régles concernant les bénéficiaires :

- Le testament est limité aux non héritiers légitimes : cela veut dire que le souscripteur peut
faire bénéficier de son vivant qui il veut de son assurance mais a sa mort les héritiers légitimes devront
se contenter de leur part de succession (selon les lois de succession).

- Le testament est limité au maximum de 1/3 de la fortune du défunt pas plus.

- Le souscripteur musulman doit donc obligatoirement cocher exclusivement la case « autre » du
contrat et respecter dans son choix la régle suivante :
« Les héritiers légitimes musulmans (parents, enfants, fréres, sceurs, conjoint(e)s,...) ne
peuvent pas étre bénéficiaires sauf accord des autres héritiers légitimes et le
bénéficiaire (autre que I'héritier légitirrie) ne peut recevoir au-dela du tiers de la
fortune du défunt. Si le souscripteur a légué plus du tiers, 'autorisation de ses
héritiers légitimes sera indispensable pour I'application de sa volonté (testament).»

3.2.2. Le suicide.

L’assurance déces conventionnelle couvre le suicide aprés 1 an. En effet, I'exclusion du suicide
permet d’éviter qu’une personne ayant l'intention de mettre fin a ses jours s’empressent de
souscrire une assurance sur la vie afin d’assurer les intéréts de ses proches. La loi belge considére
que l'assuré ne peut pas prévoir son suicide un an a lI'avance. Dans le cadre des assurances
compatibles avec la Charia, le suicide ne peut pas étre couvert a cause des croyances
musulmanes. Pour les assurances temporaires déces d’une durée de un an, cette exclusion ne
pose pas de probléemes. De méme, nous avons vu précédemment que les tontines couvrant le
déces doivent étre liquidées chaque année ce qui évite ce genre de probleme aussi. Pour les
assurances décés couvrant une durée supérieure a un an, les contrats doivent se conformer aux
lois et peuvent alors appliquer le principe de darura, c’est-a-dire le principe de nécessité. Le
contrat d’assurance vie temporaire « Takaful Tamwil » proposé par Zitouna Takaful en Tunisie a
pour objet le versement d’un capital a un bénéficiaire si le participant décede pendant la durée du
contrat. Le bénéficiaire est un établissement emprunteur qui exige la souscription de cette
couverture pour garantir le remboursement du capital emprunté. Ce produit est donc I'équivalent
de I'assurance solde restant-d{. Voici les exclusions du contrat :
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- Le suicide,

- Le fait intentionnel

- Les conséquences de guerre

- Les conséquences d’abus d’alcool ou de consommation de drogue.

- les exercices de sports dangereux
Pour l'instant, si une compagnie souhaitait proposer un produit compatible avec la Charia, elle
serait obligée de couvrir le suicide a partir de la deuxiéme année de couverture.

3.2.3. Le meurtre.
Les assurances compatibles avec la loi coranique ainsi que les assurances conventionnelles

n‘indemnisent pas les meurtriers ou les éventuels coupables. Cela n’a rien d’étonnant étant
donné que la justice belge ainsi que le Coran condamnent le meurtre. De plus, cela évite qu’un
éventuel bénéficiaire en manque d’argent ne tue la téte assurée afin de recevoir le bénéfice de
I'assurance. Il n’y a pas de quoi disserter sur cette exclusion de couverture.

3.2.4. L'avortement.

Selon le site du planning familial belge, depuis 2002, le colit d'un avortement est pris en charge
par I'assurance maladie invalidité. La mutualité prend en charge la quasi-totalité des frais d’IVG
pourvu que l'assuré soit en ordre de paiement des cotisations. L’avortement est cependant
contraire aux croyances musulmanes. Les assurances islamiques ne couvrent donc pas les frais
liés aux interruptions volontaires de grossesse. De plus, la loi belge n’oblige pas les assureurs a
couvrir ces codts. Les compagnies d’assurance sont donc libres de couvrir ou non ces frais.

3.2.5. Les opérations de modification génétique.

Comme pour I'avortement, les colts liés a opérations de modification génétique ne sont pas
toujours couverts par les assurances. Aucune loi belge n’oblige les assureurs a couvrir ce genre de
dépenses. Les compagnies d’assurance proposant des produits Shariah compatibles, ne
couvriront pas les frais liés a de telles opérations contraires a leurs croyances. Le produit takaful
Tamwil propose aussi un dédommagement en cas d’invalidité supérieure a 66% ou d’incapacité de
travail supérieure a 90 jours. Le contrat précise ceci: “ Sont exclus de la couverture I'incapacité
de travail suite aux évenements suivants: grossesse, accouchement, traitement esthétique,
affection de dos, traitement psychiatrique”.

3.2.6. Dédommagements au profit d’organismes harams.

Les assurances islamiques ne versent pas de dédommagements a des organismes dits harams,
c’est-a-dire ayant des activités prohibées par la charia. Parmi ces activités, certaines sont aussi
interdites par les lois belges et non dédommagés par les assurances conventionnelles : la vente
d’arme, la pornographie,... Cependant, certaines d’entre elles sont acceptées par les assurances
conventionnelles comme par exemple les boissons alcoolisées. Avant de dédommager les
personnes morales, la compagnie d’assurance islamique se doit de vérifier si I’établissement
qgu’elle rembourse ne pratique pas des activités prohibées.
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4. Conclusion.

Dans la troisieme et derniére partie de ce mémoire nous avons exposé les différents produits déja
proposés sur le marché par Swiss Life et Vitis Life. Ces produits individuels permettent aux assurés
d’investir des dans activités compatibles avec la Charia.

Pour les assurances islamiques collectives, aucun produit n’est malheureusement présent sur le

marché européen actuellement. Nous avons donc décidé d’investiguer sur I’éventuelle forme que

la compagnie d’assurance islamique pourrait prendre: une forme semblable a l'assurance

conventionnelle, a la mutuelle ou a la tontine.

Nous avons observé qu’il était impossible de proposer des produits d’assurance
compatibles avec la Charia sous une forme comparable a celle des produits d’assurance
conventionnelle. En effet, la simple obligation que la contribution du participant reste la
propriété de I'assuré empéche toute adaptation.

Nous avons cependant conclu qu'’il était possible et méme facile de proposer des produits
Shariah compliant grace a une mutuelle.

Enfin, nous avons expliqué qu’il était possible de proposer de tels produits grace a des
tontines mais étant donné le faible engouement de la société pour les tontines, ce moyen
de distribution semble compromis.

Nous avons ensuite présenté les types de produits et de garanties interdits selon les croyances

islamiques :

La garantie d’un capital supérieur a la contribution n’est en aucun cas permise a cause du
riba et du principe des 3P.

La garantie d’un capital égal a la contribution n’est en aucun cas permise a cause du
principe des 3P et du transfert du risque (et non du partage du risque).

La garantie déces est autorisée si premierement le montant de la garantie n’est pas fixe
mais évolue a la hausse ou a la baisse selon les investissements et deuxiemement les
bénéficiaires sont désignés selon les obligations successorales.

Le suicide ne peut étre couvert selon les croyances islamiques mais c’est cependant une
obligation légale en Belgique a partir de la deuxieme année de couverture. Nous pouvons
donc supposer gue les assurances temporaires décés seront d’'une durée maximale d’un
an afin d’étre compatible avec la Charia.

L’avortement et les opérations de modifications génétiques sont couverts facultativement
dans les assurances conventionnelles et non couverts en assurance islamique.

Les assurances islamiques ne peuvent pas dédommager les organismes harams comme les
frabriques d’armements ou les établissements commercialisant de I’alcool.

Nous pouvons donc conclure qu’il est possible de couvrir les risques sous la forme mutuelle ou

tontiniére en respectant les préceptes islamiques. De plus, les risques qui ne peuvent pas étre

couverts du tout restent marginaux.
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Conclusion.

Ce mémoire a présenté les caractéristiques des assurances islamiques tant au niveau de la
structure (guichet islamique, structure en deux fonds, conseil religieux) qu’au niveau de
rémunération (modéle moudaraba, wakala, hybride, wagf, mourabaha) ou encore au niveau des
risques couverts et des garanties.

Dans un premier temps, nous avons pu analyser les différentes étapes du développement de
Passurance islamique. Ce sont les colonies occidentales qui ont amené les compagnies
d’assurance dans les pays du Maghreb notamment. C'est a partir de cette période qu’est né le
désir des musulmans de contracter des assurances compatibles avec leurs croyances. Cependant,
le nombre de compagnies proposant des produits Shariah compliant est sensiblement différent en
fonction des régions du monde. Il serait intéressant de s’interroger sur ces différences dans une
autre étude. Pourquoi certains pays du Golfe ou du Moyen-Orient hébergent un grand nombre de
compagnies alors que certains pays d’Afrique du Nord, dont le nombre de citoyen de croyance
musulmane est semblable, ne comptent peu ou pas de compagnies d’assurance islamique.

Nous avons ensuite exposé les différentes caractéristiques devant étre respectées par les
compagnies d’assurance souhaitant proposer des produits compatibles avec les préceptes
islamiques. Parmi ces caractéristiques, aucune ne pose un réel probléeme d’établissement en
Belgique, en France ou encore au Luxembourg.

Nous avons aussi analysé la forme sous laquelle les produits d’assurance vie islamique peuvent
étre proposés. Premiérement, il semble impossible d’adapter I'assurance capitaliste
conventionnelle pour qu’elle devienne Shariah compliant. Deuxiemement, la mutuelle semble
étre la solution idéale pour adapter les produits. En effet, seuls les investissements doivent étre
modifiés. |l serait dés lors intéressant de modéliser les produit compatibles avec la Charia.
Troisitmement, nous avons décrit le fonctionnement des tontines qui pourraient aussi étre
adaptées mais ne semblent pas avoir un réel succés dans le monde conventionnel. Cette solution
d’adaptation n’est donc visiblement pas optimale.

Tout au long de ce mémoire, nous avons donc remarqué que les caractéristiques structurelles et
de gouvernance ne posent pas de réel probléme. Le principal frein au développement de
I’assurance vie islamique est la non connaissance du takaful par les croyants musulmans. En effet,
bien que l'assurance islamique aient été développée en réponse a un besoin des croyants
musulmans, le takaful reste inconnu par la plupart des citoyens musulmans ou non d’Europe.

Pour conclure ce mémoire, je dirais qu’il y a un réel potentiel sur le marché pour développer
Fassurance vie islamique en Europe mais il faut tout d’abord faire connaitre le takaful. Nous
pourrions le faire grace aux mosquées et aux imams. Cependant, si ces produits sont proposés
grace a des guichets islamiques, il est nécessaire que les clients initiaux acceptent ces nouveaux
produits (ce qui n’est pas toujours le cas). Je dirais donc qu’il faut d’abord que le contexte social
s’éclaircisse et que 'appréhension qui régne actuellement se dissipe afin de pouvoir proposer des
produits d’assurance vie compatibles avec les préceptes de la Loi islamique.
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